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Fervi
Lagammadichiavi
dinamometrichesirinnova

FERVI, aziendaattiva nellafornituradi

macchine,utensili eattrezzatureperil settore

MROeperil fai- da- te, haampliatolapropria

offerta di chiavidinamometriche.

Grazieadesignergonomico,materiali di

prima sceltaeunatecnologiaavanzata,

lenuovechiavidinamometricheFERVI

assicuranounserraggiosicuroecontrollato

inognisituazione.La gamma,compostada

trelinee,sidistingueperla suaversatilità,

offrendo12modelli adattiadiverseesigenze,

dalleapplicazionipiù leggerefinoagli

interventicherichiedonocoppieelevate.

La linea Silverèoffreequilibrio tra

affidabilità esemplicitàd’uso.Con undesign

ergonomicoeletturaincrementale,questechiavi garantisconouncontrollo ottimale della coppiaancheneglispazi più ristretti.Ideali perleoperazioni di serraggio

comuninelleapplicazioni professionaliedel fai- da- te, questechiavimontanoattacchiuniversali neiformati 3/8” e1/2” ehannounacapacitàchevadaunminimo

di19aunmassimodi 210Nm.

Progettatapergli specialistichenecessitanodimassimaprecisioneeprestazionielevate, lalineaBlueoffre ergonomiaavanzata,materiali di altaqualità euna

regolazioneintuitiva.Ergonomiche ecompatte,questechiavi sonodotatedi doppiafinestradi lettura chefacilita l’impostazione chiaradellacoppiaehannouna

tolleranzadi±3%.Imodelli di questalineahannocapacitàche vannoda5 a300Nm.

La linea Black proponestrumenti robustie performanti. Con unaprecisionedi ±3% eunacostruzioneresistente,questechiavidinamometrichesonoideali per

utilizzi intensiviegraziealla finitura anodizzatasonoresistentiall’usura.La capacitàdi questalinea variada5 a300Nm, mentreil selettoredicoppiaascorrimento

amolla consenteunaregolazionerapida esenzasforzo.

Questanuova gammaarricchiscel’ampiaoffertadiFervi dedicataai professionistidell’automotive,un settoreincui l’aziendavanta unaconsolidataesperienza.

Tutti i diritti riservati
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VETRINA.
FAR DA SE

Programmatore
a rubinetto

senzabatterie
totalmentea

energiasolare

Facilissimodaprogrammareattraversol'appmyAquaSolar,il pro-

grammatore automaticoa duevie, conirrigazionesu linee indi-

pendenti,èdotatodi un pannellofotovoltaicointegratoe funziona
conenergiasolareanchesenzaessereespostodirettamenteai

raggidel sole.Nonnecessitadi batterie.La suaprogrammazione

(settimanalecon esclusionedei singoli giorni)è facilegraziealla

tecnologiaBluetooth® eapp ClabermyAquaSolare puòessere

impostatasudueprogrammitotalmentepersonalizzabili perlinea.

Disponeditastopermessainoff delprogrammatoreeavviodella

funzionemanuale,di attaccorubinetto3/4" (20- 27 mm) con

ghierapivotante,difiltro lavabile. Le partielettronichesonoiso-

late e nonci sonocaviavista;lapressionedieserciziovada0,5a

10bar; ècollegabilealsensoredi pioggia RainSensorbase.
Prezzi consigliati:TempomyAquaSolar(cod.8497)euro89,90e

Dual myAquaSolar(cod.8498)euro 109,90.
Claber (www.claber.com)

Levigatriceorbitale

con impugnaturemorbide
e raccoglipolvere

Conunapotenzadi 350W assicuraunavelocitàvariabiledi 6.000-11.000 giri al

minutoa vuotoe unavelocitàdelleoscillazioniconeccentricitàdi 2,5 mm che

vannoda 12.000a22.000al minuto:lalevigatriceorbitaleFervi FFOS03503A-K

montacartaabrasivada115x280mmper unasuperficieeffettivadi abrasionedi

115x230mmcon unsistemadibloccaggiodella cartaa molla.

Dotatadi doppiaimpugnaturain gommamorbidarisultamaneggevolee confor-

tevole all'utilizzo; disponeinoltredi unsistemadi pulizia delfiltroe, per laraccolta

dellepolveridi levigatura,puòesserecollegataalcassettoraccoglipolvereoppure

aunaspiratore.Di dimensionicontenute,perunpesodi2,76kg,èfornita con tre
pezzidicartaabrasivaecolcontenitoreraccoglipolvere.
In promozionefino al 31/07/2025aeuro 90,16.Fervi (www.fervi.com)

Piacevolefinitura perpareti abasedi caseina

Unanuovacollezionedi pittureda muroproponearmonieditonidelicati,carat-

terizzati daunaprofonditàintensaecoinvolgente.

Libéronsi dedicadal1912aispirareil mondodella decorazione,condividendola

suapassioneper i colori raffinati e per questo

utilizzaingredientinaturaliselezionati,comela

caseina.La collezioneVelours de Peinture®è il

risultatodi unaricercacromaticacomplessae
raffinata.Ognicoloreè statosceltoattingendo
alle migliori tonalitàdellaculturafrancese;il pro-

dotto non solo offre una finiturasplendidae ricca

di profondità,ma èanchefaciledaapplicaree
contribuiscea mantenereun'ariainternasana
con menodi 4 g/L di VOC (classificazioneA+).

Euro 49,90(2,5litri). LIBERON (www.liberon.it)

Tutti i diritti riservati

Far da sé

PAESE : Italia 
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FERVICONTROLLOAFFIDABILITÀNUOVAGAMMADINAMOMETRICHEDICHIAVIFERVI:PRECISIONE,EAPROVADIPIT-OPor-teow-howSa-te,le-nzaT-tral-teri
LaFERVIrinnovasoluzionidinamometriche.gammadichiavidinamometrichesicon12nuoviun’ampiaprofessionalimodellidaldesignpersonalizzatoeunrangedicheconsentonovarietàdiutilizzo,dalfai--plica-o-dam-ateaolaziallea pzatecion iadaltostandard.FERVIhaampliatolapropriaoffertadichiaviProgettatapergarantirelamassimaprecisioneeaffidabilità,questagammarappresentalasoluzioneidealeperprofessionistie pp a s-s ion aticherichiedonostrumentiperformantiedialtaqualità.Grazieadesignergonomico,materialidiprimasceltaeunanno-o -logiacura-avanzata,situazione.lenuovechiavidinamometricheFERVIacorrimen-ssineounserraggiosicuroecontrollatoinogniLagamma,compostaversatilità,applicazioniprofessionalidatrelinee,sidistingueperlasuaoffrendo12modellirichiedonoaffidabilitàincrementale,adattiadiverseesigenze,dallepiùleggerefinoagliinterventichecoppieelevate.LalineaSilver(0774-)èlasceltaperfettaperchicercaunequilibriotraesemplicitàd’uso.Conundesignergonomicoelet-ratufaquestechiavigarantisconouncontrolloottimaledellacoppiaancheneglispazipiùristretti.Idealiperleoperazionidiserraggiocomuninelleapplicazioniedelid-esquestechiavimontanoattacchiuniversalineiformati3/8”e1/2”ehannounacapacitàchevadaunminimodi19aunmassimodi210Nm.Progettataperglispecialistichenecessitanodimassimaprecisionee
prestazionielevate,lalineaBlue(0778-)offreergomiregavanzata,materialidialtaqualitàeuna
nintuitiva.Ergonomicheecompatte,questechiavisonodoppiafacilitamodellicapacitàdotatedifiuerbike,lntodiletturachel’impostazionechiaradellacoppiaehannounaradi±3%.Idiquestalineahannochevannoda5a300Nm.LalineaBlack(0779-)èpensataperiprofessio-nistierfor-metrichecheunaprecisionecostruzionenecessitanodistrumentirobustiepma nti .Condi±3%eunaresistente,questechiavid i-n amosonoideali
peranodizzatascorrimentoregolazioneutilizziintensiviegrazieallafiniturasonoresistentiall’usura.Lacapacitàdiquestalineavariada5a300Nm,mentreilselettoredicoppiaaamollaconsenteunarapidaesenzasforzo.Ingenerale,lecaratteristichecomunialletrelineedellanuovagmadichiavidinamometricheFERVIsono:Altaprecisioneconunatolleranzadi±3%pergarantireserraggiimpeccabiliimpugnature•Ergonomiaavanzataconstudiateperilmassimocomfortselettoreeriduzionedell’affaticamento•Regolazioneintuitivagrazieaundicoppiaastorapidoprestazioni•Materialiresistentiedurevolipercostantineltempo•dipersonalizzazionePossibilitàperutilizzispecificiQuestanuovagammaarricchiscel’ampiaoffertadiFervidedicataaiprofessionistidell’automotive,unsettoreincuil’aziendavantaunaconsolidataesperienza.LacollaborazioneconiteamdellaSpdicuiFERVIèsponsortecnicodaanni,rafforzaumenilknaziendale,permettendodisvilupparesoluzioniall’altezzadellecompetizionipiùesigenti.Permaggioriinformazioniwww.fervi.com
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Elettroutensili per miscelazione e lucidatura

FERVI,aziendaoperantenelsettoredellafornituradimacchine,utensilieattrezzatureperil settoreMROeperil fai-da-teevoluto,ha

ampliatolapropriagammadielettroutensiliconduenuoviprodottiprogettatipermigliorarel'efficienzaelaprecisionenelleoperazioni

dimiscelazioneelucidatura:ilmiscelatore1400W140mmelalucidatrice1300W150mm.Ilnuovomiscelatoreda1400W(Art.

FFMI14003V-K)èlo strumentoidealepermiscelarematerialicomevernici,malteecolle.Graziealleduevelocitàavuoto(0-480giri/

mine0-800giri/min),consenteun'ampiaversatilitàdiutilizzo,mentrel'attaccoM14lorendecompatibileconfrustefinoa140mmdi

diametro,garantendoprestazionielevatee adattabilitàadiverseesigenzedilavoro.L'attrezzoèinoltredotatodipartenzagradualee

velocitàvariabileperuncontrolloottimaledelprocessodimiscelazione,praticoselettoredivelocitàperadattarsiamaterialidiversi,

funzionedibloccoperun'attivitàcontinuasenzaaffaticarel'operatoreeun'impugnaturaergonomica
morbidaperunmaggiorecomfortdurantel'usoprolungato.Lanuovapotentelucidatriceda1300W(Art.

FFOP16003V-K)èprogettataperoffrireunafinituraimpeccabilesututtele superfici(carrozzerie,

chassis,pavimenti,rivestimenti).Conunavelocità

regolabiletra400e3000

giri/min,permettedilavorare
conprecisionesudiversi

materiali.L'attaccoM14eil supportoperpiattelli
CFERVI finoa180mmassicuranomassimacompatibilitàeversatilità,con

lapossibilitàdi utilizzarlaancheperleoperazionidismerigliaturacongli

appositiaccessori.Lecaratteristicheprincipaliincludonounsistemaavelcro

peruncambiorapidodegliaccessori,unafunzionelock-onperunfunzionamentocontinuo
senzainterruzioni,unbloccodell'alberoperunasostituzionefacileevelocedeidischi,un
mantenimentodellavelocitàcostanteanchesottocaricoperrisultatiuniformi,maconla

possibilitàdivariarelavelocitàperuncontrolloprecisoinogniapplicazione.

Tutti i diritti riservati
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PAGINE : 215
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FERVI
www. fervi. com

Novità nellagammadi elettroutensiliè l'avvitatore FB36CS3AS- 15M, com-

patto eversatile,idealeperi piccoli lavoridomestici.

Dotato di mandrinoautolock,coppiavariabile edoppia funzione (foratura

e avvitatura),garantiscela massimapraticità di utilizzo. L'impugnatura soft

grip e il manicoruotabileoffrono ergonomiaemaneggevolezza.Conluce

LED integrata,attacco1/4", ricarica USB-C ebatteriada 3,6V - 1,5 Ah,

il nuovo avvitatore combinaleggerezza(solo 420 g) e funzionalità in un

unicodispositivo. __

Tutti i diritti riservati

Ferramenta & Casali
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Azienda Pad. Stand

A21 HOLDINGs.r.l. 29 C37

AB-PARTS 16 A60

ABREX-YSTEMS a sociounico 26 A114

ABRITESITALYs.r.l. 30 E40
ACROLCAR s.r.l. 16 A26

ACCESSORIANDO 25 C132

ADASMOBILEGROUP s.r.l. 30 D2
AEFFEITALIAs.r.L 30 F6
AERREAUTOs.r.l. 18 G15

AETERNO 26 B 46

AGAPARTs.r.L 19 A30

AGES 16 B 34

AGITURBO l. 22 B57

AHBINTERNATIONALLss.r. 36 B32

AIRCAB s.r.La sociounico 14 C30

AIRFUKA - Mind Blowing Solutions25 C122

AIRSOLUTIONS s.r.l. 29 E25

AIR TOPITALIAs.r.L 14 E8
AIRTECs.r.l.u 36 A 23

AKRON 14 D25

AKZONOBELCOATINGSS.pA 22 C74

AKZONOBELCOATINGSS.p.A. Areaesterna42B54

ALBATROSTRADEs.r.l. 19 D 62

ALBERICIS.pA 25 C5

ALBERTODRUSI

di PerenzeCesareeStefanos.a.s. 14 F9

ALFAENERGYGROUPs.r.l. 21 C8
ALFORFOGEDWHEELS 20 A 67

ALGO A. 18 E52

ALIENTECH l. 30 A74

ALL4CARITALIAs.r.l. 36 E6
ALLCHEMs.r.L 26 B21

ALLEGRINIS.pA 25 C55

ALLTECHs.r.l. 14 F15

ALP s.r.l. 25 B81

ALTURs.r.l. 25 C47

AMPIA 36 C8
AMPLAREVMILANO s.r.l. 36 C8
ANDREACAMPI 16 D2
ANDREINIMOTORI s.r.L 22 C57

ANESTIWATASTRATEGIC

CENTERs.r.l. 26 A64
ANFIA 18 A70

ANNOVIREVERBERIS.pA 25 B109

Azienda Pad. Stand

ANTERA 20 C74

APAC s.r.l. 14 D44

AQUARAMAs.r.l. 25 B 5
ARSERVICEs.r.L(AMOTIVE) 14 F12

AR.TRADEs.r.l. 19 D64
ARBOH s.r.L 25 B58

ARCASTINGs.r.L 20 A57

AREA diSERVIZIO 25 A33

AREXONSS.pAa sociounico 16 E10

ARKALUBE 28 B14

ARNOTTSUSPENSIONPRODUCTS 14 F29

ARVALSERVICELEASEITALIAS.pA 16 C66
ASCO3 - TECOPOINT 26 B 93

ASIANBASE s.r.L 18 D20

AS-PLSp. zo.o. 18 D 25

ASSEMBLADs.r.L 30 D 32

ASSO ENERGY 16 B14

ASSO MARMITTEs.r.L 16 D 33

ASSOSERVICE 16 B14

ASSOCIAZIONEFEDERISPETTORI 30 A35

ASSOGOMMA 20 E50
ATAS L 25 B125

ATECSOs.r.L 16 C46

ATEIKONs.r.L 16 A2

ATH 14 F15

ATHENAS.p.A. 16 A13

AURILISGROUPITALIA L 18 D11

AUTOCONSULTINGs.a.s. 30 A 66

AUT0180 S.pA. 26 B26

AUTOCLIMAS. 16 E17

AUTOCOLORdi Trevisanis.r.L 29 A12

AUTODISITALIAs.r.L 14 A12

AUTODISITALIAs.r.L 29 F38

AUTOMOTIVEARTs.r.L 30 F13

AUTOMOTIVELINEs.r.L 21 A75

AUTOMOTJVEs.r.L 29 C 39

AUTOPLANETTRANSMISSION L 21 B53

AUTOPROFIITALIAGmbH 28 D 5
AUTOSICURAs.r.L 29 C37

AUTOTEAM 18 D31

AUTOTESTr.s.L 19 C 63

AUTRONICAs.r.L 29 F16

AVERYDENNISONITALIAs.r.L 29 A37

AVSRICAMBIs.r.L 16 C32

Azienda Pad. Stand

AXALTACOATINGSYSTEMSITALYs.r.L26 A22

AXITECNICA 30 E64

AXXONOIL L 28 B18

B

B.F.SERVICEs.r.Ls. 16 E28

BALLSYSFEMs.r.L 22 A76

BALTURS.pA 29 C6
BALZANOs. r.L 18 B13

BAMAX s.r.L 36 B12

BANCALÀDISTRIBUZIONEs.r.L 26 A 70

BARBIERO L 19 B 60

BARBIERO L Areaesterna42 B 68

BC BolognaCarcolors.r.L 29 A18

BEAM s.r.L 20 E87
BELLs.r.L 26 A 94

BELLINISYSTEMSs. 26 A98

BERTIATTREZZATUREr.Ls. 30 E30

BETTERIDEA s.r.L 25 B78

BIAGICORRADO s.r.L 18 B59

BIEFFEs.r.L 25 A119

BIEMMEDUES.pA 25 B30

BIFFIGNANDIS.pA 26 C11

BIMAR s.r.L 22 C63
BIMECCENGINEERINGS.pA 20 A 43

BLOCKSHAFTs.Lr. unipersonale 21 A57

BLOWTHERMS.pA 26 B40

BLS s.r.L 29 E29

BMCAIR FILTERS 16 F44

BO.RIs.r.L 22 C64
BOGE ITALIAs.r.L 36 D12

BONELLI s.r.L 29 F11

BORGWARNERAFTERMARKET

EUROPEGmbH 16 A16

BOTTORICAMBI L 22 A 92

BR ENGINEERINGs.r.L 16 B 6
BRAIN s.r.L 18 A 49

BRCGAS EQUIPMENTbyWFSI 21 A37

BRECAVs.r.L 14 C1

BREMBO N.V. 16 C26
BSB FILTRIs.r.Lcon SocioUnico 16 A 6
BUGGY114 L 25 A135

BUGLIONEAUTOMATIC L 21 B 31

BUGLIONEGROUP s.r.L 16 B 6

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 
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SUPERFICIE : 634 %

PERIODICITÀ : Mensile



DIFFUSIONE : (8921)

AUTORE : N.D.

1 maggio 2025

P.9



Azienda Pad. Stand

G
G.M.P.GROUPs.r.L 20 C 74

G3 S.pA 18 E 39
GALTA s.r.L 29 E 53
GAMMADIESEL diDelbarbaFrancos.r.l. 21 C4
GAMMAPLAST s.r.L 14 E8

GARDENS-PAV s.r.L 25 C21

GARDENS- PAV L Areaesterna48 A 20

GARTECs.r.L 30 A26
GATESINDUSTRIALEUROPESARL 16 E 48

GAV S.pA. 36 A40
GE CONTRACTs.r.L 22 C 72

GEAGARAGEEQUIPMENT

ASSISTANCEs.r.L 30 A2

GEATEK s.r.L 36 B15

GELSON s.r.L 26 B122

GENERALGAS s.r.L 16 A59
GENYIO ServizieSoluzioni L 29 G16

GEOLUBE 28 B14

GESTIONEPRODOTTI &SERVIZI s.r.L 22 C 76

GEXPOTYRE s.r.l. 20 C40
GF RICAMBIs.r.L 18 F22

GICO ITALIA s.r.L(unipersonale) 18 E6
GIPA ITALIA 16 A 37

GIS s.r.L 36 A11

GIULIANOINDUSTRIAL S.pA 19 A 70

GJ SERVICEs.r.l. 26 A98

GLOILS.pA 29 A56

GLOBALDISTRIBUZIONE s.r.L 29 B4
GLOBALTEAM s.r.L 29 A 52

GMAUTOMOTIVE L 16 A7

GOGOMMAINTERNATIONAL L 19 B 70
GOLDEN CHIMIGALs. r.l. 25 B 63
GOMME & SERVICE

ITALIA s.r.L 20 C27

GOMME & SERVICE

ITALIA s.r.L. Areaesterna42 B 99

GOVONI s.r.L 36 A2

GP s.r.L 18 E 39
GRANDPRIX DEINETWORKOFFICINA

MECCANICAE DIAGNOSTICA 14 F43
GRAZIANO L 36 C52
GREENTIREs.c.r.l. 20 D24

GRMTRONICSs.r.Ls 21 C38

Azienda Pad. Stand

GROUPAUTOITALIA s.c.a.r.1. 14 E 20

GS YUASABATTERYITALY s.r.L 18 D 50

GUARDIADI FINANZA -SIAC 18 D 68

GUIDONI s.r.L 21 A 43
GYSITALIAs.r.L 26 C108

H
HAPPYCOLOR s.r.L 29 A18

HaynesPro 29 F16
HELLAS.pA 30 B 72

HELMERs.r.L 18 E 45

HENKELITALIA s.r.L 29 D6
HIDROSYSTEMITALIAs.r.L 22 C90

HITACHIASTEMO AFTERMARKET

GERMANYGmbH 14 D 29

HITECHLED r. 25 B 75

HOFFER 18 F32
HOMBERGERS.pA 36 B26

HORIZON AUTOMOTIVES.p.A 14 D 32

HPA-FAIP 19 A2 =

HPA-FAIP Areaesterna42 B 49

HTC s.r.L 30 E 2
HYDROMAVERICHs. 21 C44

1 !

P. INTERNATIONAL

AUTOMOTIVEPARTSs.r.L. 16 D 44

I.DI.R. S.p.A. Areaesterna44 A 31
I.F.A. INDUSTRIAFILTRIARIA s.r.L

asociounico 18 F6
ISAM.S.pA 18 A 42

IBOLTS L. 20 A 43
ICMA s. 30 C 2
ICON s.r.L 25 C122

IDROBASEGROUP L 25 B 75
IDROCONSULTs.r.L 25 B 94

IDROELETRIKAr.Ls. 29 C62

IDROPAVESEs.a.s. 25 C101

ILCANTINIERED'ITALIA s.a.s. 21 C47

ILCANTINIERED'ITALIA s.a.s. 36 C11

ILFRENO s.r.L 30 A19

ILPAADESIVI s.r.L 29 D 24

IMALTECGROUPs.r.L 25 B 63

IMPA unipersonale 26 C106

Azienda Pad. Stand

IMPERGOM s.r.L 16 A20

INMOTION s.r.L 22 A70

IN.CO.FIN s.r.L 14 F27
INDASAITALIA L.asociounico 26 A10

INDUSTRIACHIMICA

REGGIANAI. S.pA 26 A52
INDUSTRIASDOLZSA 16 D10

INFOPRODIGITALAUTOMOTIVE 29 F16

inforicambi.it 16 F8
INFORMATICACENTRO s.r.l. 22 B 76

INNOVANDO s. 22 A2
INNOVAZIONEs.r.L 29 C10

INOVA s.r.L- società unipersonale 26 C42

INTERGOMMAS.pA 20 A34
INTERNATIONALBRAKE

SYSTEMSs.r.L unipersonale 18 D16

INTERNATIONALCHIAVE s.r.Ls 30 A67
INTERPUMP GROUP S.pA 25 A127

IRISMECs.r.L 25 C133

ISILAB ITALIA s.r.L 16 A 31

ISOLI S.pA Areaesterna49 A14
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DOSSIER Elettroutensili

MERCATO, CANALI E

COMUNICAZIONE:

LE DINAMICHE DEL SETTORE

Strette tra nuove esigenze della domanda e trasformazioni nei canali, le

aziende puntano su affidabilità, presidio qualificato della distribuzione,

digitalizzazione e strategie multicanali per costruire e mantenere una

relazione continuativa e di qualità con i professionisti.

I primimesidel 2025sonostaticarat-

terizzatida un mercatosfidantema

non privo di opportunità.Affidabilità,

MatteoPietrobon,
ProductManager

Elettroutensili
MilwaukeeItalia

innovazionetecnologicae specializ-

zazionerestanole leve centraliperaf-

frontarequestocontesto.Il bilanciodi

Matteo Pietrobon,ProductManager

ElettroutensiliMilwaukeeItalia,è posi-

tivo:"Il 2024haregistratounacrescita

significativaper Milwaukeenel com-

partoelettroutensili,siasullecategorie

core (trapani, impulsi, smerigliatrici,

tassellatori)siasu soluzionispecifiche

per impiantisti,elettricistie falegnami.

La sceltadei professionistiricadesu

Milwaukeeper l'affidabilità,la durata

e l'ampiezzadella gamma:oltre 315

utensilisu piattaforma18Ve 120sulla

12V.Nel2025prevediamounacrescita

costante,sostenutadall'introduzionedi

utensilicompattibrushless12V,pen-

satiperchi cercaleggerezzasenzari-

nunciarealleprestazioni."AncheAlex

Pavignani,ProductManagerdi Fervi,

riferiscedi un andamentopositivo:"Il

2024si è chiusoin modopositivoper

il compartoelettroutensili,con risulta-

ti particolarmentesoddisfacentiper la

lineaa filo,che ha confermatola sua

soliditàe apprezzamentoda partedel

mercato.Peril 2025ci aspettiamoun

andamentostabile,conbuoneprospet-

tivedi crescita,soprattuttoin relazione

a unadomandasemprepiù orientata

versoprodottiaffidabili,performantie

di facileutilizzo.Abbiamoinoltreosser-

vatounamaggioreattenzionedaparte

deiclientiversocaratteristichetecniche

specifiche,comel'ergonomia,ladurata

dellebatteriee la versatilitàdegliuten-

sili,aconfermadi unacrescentecon-

sapevolezzaecompetenzanellescelte

d'acquisto."Guardaconfiduciaalnuo-

vo annocommercialeancheStefano

Mattaini, ResponsabileAdvertising

Makita: "L'ultimo anno commerciale

appenaconcluso- Makitasegueil ci-

clocommercialegiapponesechevada

Aprileal marzodell'annosuccessivo-

si è consolidatomantenendola quota

predominantedi mercatoneiprincipali

segmenti.La prospettivaper il nuovo

annoè quelladicrescereulteriormen-

Milwaukee- IltrapanoavvitatoreM12BLDDRCconmotorebrushlessèil piùcompattodella
categoria(137mm).Con40Nmdicoppia,offreuneccellenteequilibriotrapotenzaemaneg-
gevolezza.Ilmandrinoinmetalloda10mmelafrizionea 13posizionilorendonoperfettoper
installatori,elettricistiemeccanici.
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DOSSIER Elettroutensili

te,soprattuttoin alcunisettoridovel'a-

ziendastainvestendoconl'inserimen

to di numerosenovità.Gliinvestimenti

prevedonoancheun incrementonel

compartoaccessori,che per il pro-

fessionistarappresentanola soluzione

idealese utilizzaticoni nostriutensi-
li." Paolo Sassone,GeneralManager

di Pferd Tools,spiegache l'azienda
"staattraversandounafasedinamica
dicrescitaeinnovazione,sostenutada
unaseriedi iniziativestrategicheche
nerafforzanolaposizionenelmercato

globale.Unodeipassaggipiùrilevanti

è statol'acquisto,avvenutonelmag-

gio 2024.dellaquotadi maggioranza

di Silmax,un'aziendaitalianaconuna

lungatradizionenella produzionedi

utensiliinmetallodurointegrale.Que-

staacquisizioneconsenteaPferddi

integrarecompetenzecomplemen-

tari,svilupparesinergiesiaprodut-
tivechecommercialieconsolidare

ulteriormentela propriapresenza

Mistral- PH1121è un
avvitatoreapercussione
a batteria,forzatorcente
30Nmcon24imposta-
zionidi frizionee finoa
19.500colpial minuto.
È dotatodi un motore
brushlesspotenteedex-
traresistente.Lavelocità
di rotazionepuòessere
selezionatacon2livellidi
regolazione.Ilportapunte
magneticoconsenteun
facilecambiodellepunte
deltrapano.Sonoinclusi
ancheunabatteriada2,0
Aheuncaricabatterie.

a livellointernazionale.Sul frontedel

mercato,rileviamouna crescenteat-

tenzioneversoutensilichemigliorano

l'efficienzanellarimozionedelmateria-

le,hannounalungaduratae contribu-

isconoanchea ridurrel'affaticamento

dell'operatoree a incrementarela si-

curezzadurantel'uso.Perrispondere

a questenuoveaspettative,l'azienda

ha sviluppatoun portaleB2Bmoder-

no,perfettamenteintegratonelproprio

sito web e nel gestionaleaziendale,

pensatoper semplificarel'interazione

coni clientie offriresoluzionisempre

più personalizzate."Fabrizio Pasini,

ResponsabileCommercialedi Compa

Tech,rileva inveceun cambiamento
delladomanda:"Abbiamoriscontrato

unalieve flessionedel mercato,ca-

ratterizzatodallapreminenza

di prodottipiù economici

e, all'opposto estremo,

Takita.

Makita- ChiaveaimpulsiTW010G:potenteattacco
1"pollicequadro.Selezioneelettronicadellapotenza
a4stadicon3assistmode.Alimentatadauna
batteriaXGT40Vmax,offreunacoppiamassima
di3.150Nminavvitaturae4000minsvitatura.Il
motoreposizionatoverticalmenteriducelalunghezza
complessivadellamacchinaelimitalaforzadireazione
sullamanodell'utente,migliorandoilcomfort.

30

di prodotti super-professionalcome

mercatodi nicchia."Unavisionesimi-

le arrivada AndreaZanin,Titolaredi

Virutex,chesegnalal'effettodistorsivo

degliincentivisualcunisegmenti:"Ab-

biamoregistratodelle diminuzionisu

certiarticoliin un certosenso'dopati',

perchèlegatiagliincentivicheorasono

rientratiin numerinormali.La gamma

Virutexè moltospecificae settoriale-

sonomoltigli articoliper determinate

lavorazioniprodottisolamenteda noi

- e questospiegal'andamentoabba-

stanzalinearedel 2024e del2025."

Il presidiodelmercatoei canaliche

performanomeglio

In unmercatosemprepiù guidatoda

unadomandaesigentee segmentata,

le aziendedelsettorepuntanosu un

presidiomiratodeicanali.Aloroabbia-

PaoloSassone,
GeneralManager
PferdTools

mochiestodi indicarein qualestanno

ottenendoi miglioririsultatidi vendita.

PaoloSassonespiegache PferdTo-

ols commercializzai propri prodotti
"esclusivamenteattraversouna rete

selezionatadi rivenditorispecializzati,

checonsentedi garantireelevatistan-

darddi servizioe competenza.Asup-

portodi questarete,l'aziendamettea

disposizioneun teamdi consulentidi

venditaetecnicispecializzati,chela-

voranoquotidianamenteal lorofianco

perindividuarele soluzionipiù efficaci

inbasealleesigenzespecifichediogni

cliente.Attualmentele ferramentaqua-

lificatee, in particolare,le utensilerie

professionali,offronoi miglioririsultati

interminidisoddisfazioneeperforman-

ce.Rappresentanounpuntodicontat-

tofondamentaletranoie gli utilizzatori

finali,poichépermettonoun'interazione
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DOSSIER Elettroutensili

diretta,competenteepersonalizzata."
AncheMilwaukeeItalia puntasullafi-

lieraprofessionale.MatteoPietrobon

spiegache"èpresenteesclusivamente
nelladistribuzioneprofessionale:riven-

ditespecializzateeferramentaselezio-

nate.Unasceltastrategicachegaran-

tisce valoreaggiuntoall'utentefinale

graziea promozionidedicate,consu-

lenzatecnicaqualificataepossibilitàdi

estensionedi garanzia.Èproprioque-

stocanale,basatosu relazionee com-

petenza,a restituircioggi le maggiori

soddisfazioni."AndreaZanin,di Viru-

texsottolineaquellochehaindividuato

comeilvaloreaggiuntodiunapproccio

relazionaleeselettivoconi puntivendi-

ta: "Lavoriamoconpuntivenditasele-

zionaticoncuifacciamodeiprogettidi

crescita,affiancamentoe perquelche

ci è possibileprotezione."La doman-

daè semprepiùdiversificatae questo

crealanecessitàdicopriretuttii princi-

palicanalidistributivi."Lanostraoffer-

ta dielettroutensili,cometuttii prodotti

a marchioFervi,"dichiaraAlex Pavi-

gnani,"èpensataperesserepresente

inmodocoerentee qualificatosu tuttii

principalicanalidi distribuzione:ferra-

menta,utensilerieprofessionalie GDS-

AlexPavignani
ProductManager
Fervi

I servizi a supporto dei rivenditori e degli utilizzatori finali

Trai variservizi,anostroavvisoil piùstrategicoefunziona-

leèla formazionedelleforzevenditedeiclienti.
FabrizioPasini,ResponsabileCommercialedi Compa
Tech

Fervisi impegnadasemprea garantireunsupportocom-

pletoed efficienteai propriclienti,siarivenditoriche uti-

lizzatorifinali.Offriamoassistenzatecnicaqualificataattra-
versounteamdedicato,sempredisponibileviatelefono,

e-maile altricanalidirettiperfornireconsulenze,risposte

tempestivee soluzioniefficaci.Trai servizipiù strategici

rientranolaformazionetecnicaeledimostrazionipratiche,

checi permettonodicreareuncontattodirettoconil clien-

te, trasferendoconoscenzae valoreaggiuntosulcorretto

impiegodeinostriprodotti.Questoapprocciorafforzail

rapportoconi clientiecontribuisceaunutilizzopiùconsa-

pevoleesoddisfacentedeinostrielettroutensili.

AlexPavignaniProductManagerFervi

Makitastainvestendomolterisorseper ampliarela forma-
zionetecnica,adesempioconl'inserimentodinuovitecnici
dimostratorichedotatidi un van allestitocopronotuttoil
territorionazionaledandola possibilitàatuttigli enduser
interessatidi testaredirettamentei prodottisulluogodi la-

voronelleprincipaliapplicazioni.

StefanoMattaini,ResponsabileAdvertisingMakita

Offriamoutensilidi qualità,maancheun'ampiagammadi

servizipensatipersupportarei clientia 360gradi.L'Acca-

demiaPferd,proponeunarticolatoprogrammaformativo

rivoltoaidistributorie agliutilizzatorifinali.L'obiettivoè tra-

sferirecompetenzepraticheeapprofondite,conun'atten-

zioneparticolareall'efficienzaeallasicurezzanell'usodegli

utensili.Perchipreferisceimparareinautonomia,mettiamo

a disposizioneunariccaselezionedivideopratici.Attra-
versotutoriale dimostrazioni- disponibilisia sulsitouffi-

cialeche sulcanaleYouTube- è possibilescoprirecome
utilizzarealmegliogli utensili.Inoltre,il teamdi espertiè

sempreprontoa offrireconsulenzatecnicamirata.Lavo-

riamoastrettocontattoconi nostridistributori,offrendoun

pacchettodiservizisumisuracherispondeconcretamente

alleesigenzedell'industriaedell'artigianato.Lacollabora-

zioneèalcentrodelrapporto,conl'obiettivodigarantireun

supportocostanteeunadistribuzioneefficiente.Mettiamo

ancheadisposizionediversistrumentidigitaliutilie intuitivi.

Traquesti,il calcolatoredelnumerodi girie quellodi ac-

coppiamentoetolleranza,cheaiutanol'utentea scegliere

e impiegaregliutensiliinmodocorretto,ottimizzandoi pa-

rametridilavoroin funzionedellespecificheapplicazioni.

PaoloSassone,GeneralManagerPferdTools

In un mercatosemprepiù tecnologicoe specializzato,la

competenzadeinostritecnicicommercialirappresentaun

veropuntodi forza.Ognigiornoentranoin contattodiretto

coni professionisti,visitandoofficine,cantierie laboratori

peroffriredimostrazionipratichee consulenzepersonaliz-

zate.Questodialogocostanteconl'utilizzatorefinaleè per

noi il serviziopiù strategico:consentedi trasferirevalore

tecnico,favorirelasceltadelprodottopiùadattoecostruire

relazionisolideeduratureconi nostriclienti.

Matteo Pietrobon, Product Manager Elettroutensili
MilwaukeeItalia

Qualsiasistrumentoaiutie supportil'informazioneela for-

mazioneè utilee gradito,Virutexcercasempredi mante-
nereuntagliopersonaleedialogaredirettamentepiuttosto

cheinformazionimainstreamed.

AndreaZanin,Titolaredi Virutex
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DOSSIER Elettroutensili

DIY.Puntiamoa unacoperturaampia

per intercettarele diversetipologiedi
clientelae rispondereallespecifiche

esigenzedi ciascunsegmento.I riven-

ditori specializzaticontinuanoa rap-

presentareun canaleparticolarmente

importantee soddisfacentepernoi,ma

stiamoottenendoriscontrimoltopositivi

anchenel mondodellagrandedistri-
buzionespecializzata,dove crescono

visibilitàeinteresseversoilnostromar-

chio." StefanoMattaini riferisceche

Makitalavoracercandoun equilibrio
traprossimitàe visibilità:"Manteniamo

elevatal'attivitàattraversole rivendite

tradizionali,cherappresentanoancora
il riferimentolocaleper tutti i profes-

sionisti.In molticasi la rivenditaauto-

rizzataè anchecentroassistenzaper

il territoriodiappartenenza.Importante

attivitàancheconlaGDO,chevedeun

costanteincrementodellevendite."

Infine,FabrizioPasinidiCompaTech,

PferdTools- Il sistemadilavoroRCKperapplicazionidismerigliatura,sbavaturaelavo-
razionidiprecisioneècompostodaun'unitàdicontrolloRCKSTG10/800che gestiscela
velocitàdeimanipolifornendounapotenzamassimadi1.560watt,mantenendounavelocità
costanteanchesottocaricoedaunagammadiimpugnatureleggereeabassavibrazione.

FabrizioPasini,
Responsabile

Commercialedi
CompaTech

offreunquadrochiarodelleperforman-

ce per canale:"Comeposizionamento

prevalenteinterminidi fatturato,laGDS

è ilnostrocanaleprincipale,a seguire

ferramenta,utensilerie,DIYe vendite

onlinetramitemarketplace."

E-commercee marketplace sono

semprepiùun'opportunità

Anchese,dopol'esplosioneduranteil

Covid,siè assestatosu valoripiùvicini

allamedia,l'onlinecontinuaa rappre-

sentareunalevaimportantenellavendi-

ta dielettroutensili.Lasuaaccresciuta

importanzaponenuovesfideall'equili-

brio tra onlinee canalifisici.Secondo

FabrizioPasinidiCompaTechla con-
vivenzatra canalidigitalieretefisicaè

ormaiconsolidata:"È un canaleormai

utilizzatodatuttie accettatoanchedai

canalifisicitradizionalianchese si è

ridimensionatodalla fine del periodo

Covid."PaoloSassonedi PferdTools,

apreconunaletturapositivadell'evolu-

zionedigitale:"L'evoluzionedelcana-

le e-commercee deimarketplacenel

settoredeglielettroutensilirappresenta

unasignificativaopportunitàstrategica

perPferd,piuttostocheunrischioper

i canalifisicitradizionali.L'adozionedi

unastrategiamulticanalesinergicaè

fondamentalepercoinvolgereesoddi-

sfarele esigenzedeiconsumatorimo-

derni."AncheAlexPavignanidiFervi

confermail valorestrategicodelcanale

online,quandogestitocon coerenza:

"Perquantoriguardail canaleonline,

i nostriprodottisono presentigrazie

allacollaborazionecon partnerdigitali

selezionatie rivenditoritradizionaliche

operanoancheattraversoi loro porta-

li e-commerce.La gestionedi questo

canaleavvienein modo strutturatoe

controllato,con l'obiettivodi garantire

coerenzaconil nostromodellodi bu-

sinesse valorizzarel'interafiliera di-

stributiva.Consideriamol'e-commerce

un'opportunitàstrategica,a pattoche

vengaintegratoin modoequilibratoe

Fervi- Compatto,leggeroeversatilel'avvitatore3,6V(art.FB36CS3AS-15M)offreun'ampia
gammadiapplicazionigraziealsetdi30bitindotazione.Lacoppiamassimaraggiungei 3,5
Nm,confrizioneregolabilesu6livelli.Presenta:manicoruotabile,doppialuceLED,impugna-
turasoftgrip,batteriada1,5Ah.CaricabatteriaconattaccoUSB-Cincluso.
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DOSSIER Elettroutensili

responsabilecon i canalifisici tradi-

zionali."Nel rispondere,Matteo Pie-
trobon di MilwaukeeItalia, distingue

chiaramentetra e-commercee mar-

ketplace:"L'e-commercerappresenta

un'opportunitàper i nostriRivenditori

Autorizzati,chepossonoaffiancarealla

presenzafisicaancheunavetrinadigi-

taleperdialogareinmodopiùefficace

coni propriclienti.Diversoil discorso

perimarketplace:Milwaukeehascelto

di nonforniredirettamenteo indiretta-

mentequesticanaliper tutelareil va-

loredelprodotto,evitaredinamichedi

svalutazioneemantenerealtoil livello

diservizio.

Lanostrastrategiapuntasu unarete
selezionatadi RivenditoriAutorizzati,
cheoffronoconsulenzatecnicaqualifi-

cata,estensionedellagaranziae pro-

mozionidedicate:elementiimprescin-

dibiliper chi sceglieun elettroutensile

professionale."Similel'approcciode-

scrittoda Stefano

Mattaini: "Makita

non è attivadiret-

tamentenelcanale

e-commerce, ma

alcuni dei più im-

portanti rivenditori

hannodecisodi af-

fiancareallanormalevenditaa banco

anchela possibilitàdiproporrela ven-

ditaattraversoil web.Oggettivamente,

se il prodottoè conosciuto,in alcuni

casispecificiil webpuòrappresentare

unavalidaopportunità,ancheecono-

micaperil rivenditorestesso."

AndreaZanindi Virutexsimostraab-

bastanzacriticoe sottolineai rischile-

gatiallapercezionedelvalore:e-com-

mercee marketplace"rappresentano

un'opportunitàperabbassarelaperce-

zionedellaqualitàdeiprodotti,e vale

per tuttoe tutti.Dovrebbeinveceesse-

reesattamenteil contrario:un servizio

Valex- TrapanoconpercussioneT950è

equipaggiatoconunmotoreda950Weve-
locitàvariabileconpreselezionedelnumero
digiri(0-300giri/min,0-48000colpi/min).Re-
versibile.Il mandrinoautoserranteinacciaio
(Ø1,5-13mm)consenteuncambiorapido
dellapunta.Provvistodiastafinecorsa.Ca-
pacitàdiforatura:Ø13mmsumetalloemu-
ratura,Ø25mmsulegno.

Formazione dei rivenditori e comunicazione all'utilizzatore:

gli strumenti messi in campo

Puntiamosullaformazioneforzevenditeclienti.

Fabrizio Pasini,ResponsabileCommercialedi Compa
Tech

Dedichiamoun grandeimpegnonellagiustaformazione

deinostriclienti.Perquestaragione,organizziamosessioni

formativededicateal personaledeirivenditorie affianca-

mentipressoi loroclienti.Un ruolocentraleè svoltodai

nostriVANdimostrativi,costantementein tourpressoi punti

venditae lesedideiclientiperoffrireformazionesulcampo,

dimostrazionipraticheeaggiornamentisuinuoviprodotti.

AlexPavignaniProductManagerFervi

L'aziendaè sempreattivanellacomunicazionecon tuttii

principalimezzi,socialemagazine,ma soprattuttoconun

teamdi tecnicidimostratoriattivituttii giornisu tuttoil ter-
ritorio.

StefanoMattaini,ResponsabileAdvertisingMakita

formazioneelasicurezzadeglioperatori.Forniamoaino-

stripartnercommercialimaterialipromozionali,espositori

e supportopereventiin-store,facilitandolapresentazione

deinuoviprodottiemigliorandol'esperienzad'acquistodei
clienti

PaoloSassone,GeneralManagerPferdTools

LaformazioneèunodeipilastridellastrategiaMilwaukee.

Nel2024abbiamorealizzato145giornatedi trainingtecni-

co in tuttaItalia,formandooltre1.200partecipanti,tracui

ancheoperatorispecializzaticomeVigilidelFuocoeForze

dell'Ordine.A supportodei rivenditorie degliutentifinali,

organizziamocorsiin aulaein campo,integratidamateriali

digitali,videotutorialedimostrazionilive.Il nostroobiettivo

è fornirestrumentiinnovativie anchele competenzeper

sfruttarnealmassimoil potenziale.

Matteo Pietrobon, Product Manager Elettroutensili
MilwaukeeItalia

Produciamoregolarmentevideotutorial disponibilisul

nostrositoweb e canaleYouTubecheoffronoistruzioni

dettagliatesull'usocorrettodegli utensili,migliorandola

Abbiniamoil contattodirettocon demoe video(QRcode)

presentisulcatalogo,sulsito.

AndreaZanin,Titolaredi Virutex
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CompaTech- EccoalcunecaratteristichedellatroncatriceSilver-GreenMod.250Evolution:lama250mm.Z.60;capacitàditagliomm.
150x70h.;potenza1600W.;pianosuperioreinalluminiopressofusocm.40x30con3puntidibloccaggio;interruttoreunicodotatodibobina
disgancioperevitareriavvioaccidentale.

di solitolo si paga... sulmarketplace

paredino."

Lancioprodottie strategiedi comu-

nicazione:tra digital,demoedespe-
rienzadiretta

La promozionedei nuovi prodottisi
basa su una strategiacomunicativa

multicanalee bencalibrata.Dalleatti-

vitàdigitalialcontattodirettoneipunti

vendita,passandoperdemoedeventi

fieristici,sonotantiglistrumenticoncui

leaziendepuntanoacoinvolgerei pro-
fessionisti.

Matteo Pietrobon individua come

particolarmenteefficace l'esperienza

direttasul campo:"Per Milwaukee

il modomiglioreper comunicarel'in-

Virutex- Realizzatoin collaborazionecon
RehauPebZeroLine TecnologiaZeroLine,
indicatopernastrifinoa3mmdispessorein
PVCe ABSconcoestrusioneopostlavorati
constratoattivo.Latecnologiaadariacalda
fondeil bordoalpannello,fornendouna
finituraperfettasu superficidritte,tonde,
sagomateeinclinatepannelli.

-
38

novazioneè farla toccarecon mano.

Durantei lanci,privilegiamoattivitàpra-

tichesul campochepermettonodi te-

starei prodottiincondizionid'usoreali

einteragireconinostritecnici.Accanto

a questo,utilizziamostrumentidigitali
comesocialmedia,video,ecampagne

online targettizzateper raggiungere

rapidamentei professionisti.Nei punti

venditaautorizzati,valorizziamoi lanci
conespositoridedicatiepersonalefor-

matoperoffrireunaconsulenzaappro-

fonditae concreta."

Integraapproccioesperienzialee stru-

mentidigitalianchel'approcciodescrit-

to da PaoloSassonedi Pferd Tools:

"Adottiamouna strategiamulticanale

perpromuovereil lanciodeinuovielet-

troutensili,combinandoeventifieristici,

dimostrazionipratiche,contenutidigi-

tali e collaborazioniconpartnerspe-

cializzati.Questoapprocciointegrato

mira acoinvolgeresiai rivenditorisia

gli utilizzatorifinali,offrendoun'espe-

rienzacompletae informativa.Parte-

cipiamoregolarmenteafieredisettore

dovepresentiamole ultimeinnovazioni

attraversostandinterattivi.Il nostrofur-

goneattrezzatoè unveicoloitinerante

progettatoper portaredirettamenteai

clientieaglioperatoridelsettorelapos-

sibilitàdi testaree conosceredavicino

inostriprodotti,dimostrandol'impegno
dell'aziendanel forniresupportotecni-
coesoluzionisumisuraperleesigenze
di lavorazionedeimateriali."

AncheFervi,comespiegaAlex Pavi-

gnani,puntasuunmixbenstrutturato

di attivitàonlineefisiche:"L'introduzio

ne sulmercatodi ogninuovoprodotto
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StefanoMattaini,

Responsabile

AdvertisingMakita

viene accompagnata da un piano di

comunicazione strutturato, che integra

strumenti online e offline. Utilizziamo

canali social, advertising, materiali in-

formativi, video, cataloghi, brochure e

il sito web. A queste attività si affian-

cano momenti di incontro diretto con

i clienti, come eventi dimostrativi e

giornate dedicate alla prova prodotto

presso i punti vendita, per permettere

di toccare con mano le nuove soluzio-

ni e comprenderne al meglio le poten-

zialità." Il contatto diretto con clienti e

partner, affiancatoda strumentidigitali

e comunicazione personalizzata sono

alla base della strategia di Virutex.

Andrea Zanin, spiega infatti: "Usiamo

i social per l'immediatezza, l'informa-

zionediretta amezzo emaile telefonata

ed ovviamentetutti gli openhouse e le

attivitàd'incontro diretto." Makita usa in

modo integrato media di settore,social

e materiali punto vendita- "La comuni-

cazione" dichiara Stefano Mattaini, "è

sempre importante per rappresentare

l'identità del brand. I principali magazi-

ne di settorecosì comei socialnetwork

rappresentano i mezzi principali di di-

vulgazionetecnica sui prodotti. Un'altra

forma di comunicazioneche sta pren-

dendo sempre più spazioè la diffusio-

ne dei video di utilizzo che avviene an-

che attraversola pubblicazione di link

QR-code sulle cartoline prodotto pre-

senti nei punti vendita. Makita investe

anche in partecipazioni ad importanti

fiere nazionali del mercato cleaning, re-

scue e garden per far conoscere tutte

le novità di prodotto diquesti settori del

mercato."

Chiude il quadro Fabrizio Pasini di

Compa Tech, che sintetizza l'approc-

cio promozionale dell'azienda in quat-

tro strumenti chiave: "Mailing mirati,

influencer,social, video."
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FERVI

OFERVI

PADIGLIONE36 STANDC38

DALL'OFFICINAAIBOX

AdAutopromotec,FERVIpresentalanuovagammadichiavidinamometriche
progettatepergarantireprecisionee affidabilità.DisponibilinellelineeSilver,
BlackeBlue,copronorangeda5 a300Nm,conmaterialidiqualitàeimpu-
gnatureergonomiche.L'esperienzadell'aziendaemiliananelsettoreautomo-
tiveèrafforzatadallacollaborazionetecnicaconi teamSuperbikeAruba.it
Racing-DucatieGoEleven.FERVIproponeancheun'ampiagammadisoluzioni
perprofessionisti:presse,trapani,arredidaofficina,elasabbiatriceapressio-
necondoppioaspiratore[Art.0605),dotatadiserbatoioda22litriesistema
diraccoltapolverifinoa 5micron,concabinadi lavoroilluminataecapacità
finoa150kg.
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36 AprileMaggio2035www.ammonitore.comL'AMMONITORE

PRODOTTI

NuovagammadichiavidinamometricheFERVI

Lagammadichiavidinamometriche
FERVIsirinnovacon12nuovimodelli
daldesignpersonalizzatoeunrangedi
soluzionicheconsentonoun'ampiava-
rietàdiutilizzo,dalfai-da-tealleappli-
cazioniprofessionaliadaltostandard.
FERVIhaampliatolapropriaofferta
dichiavidinamometriche.Progettata
pergarantirelamassimaprecisionee
affidabilità,questagammarappresenta
lasoluzioneidealeperprofessionistie
appassionaticherichiedonostrumenti
performantiedialtaqualità.
Grazieadesignergonomico,materiali
diprimasceltaeunatecnologiaavan-
zata,lenuovechiavidinamometriche
FERVIassicuranounserraggiosicuroe
controllatoinognisituazione.Lagam-
ma,compostadatrelinee,sidistingue
perlasuaversatilità,offrendo12mo-
delliadattiadiverseesigenze,dalle
applicazionipiùleggerefinoagliinter-
venticherichiedonocoppieelevate.
LalineaSilver(0774-)èlasceltaper-
fettaperchicercaunequilibriotraaffi-
dabilitàesemplicitàd'uso.Conundesi-
gnergonomicoeletturaincrementale,
questechiavigarantisconouncontrollo
ottimaledellacoppiaancheneglispa-

SCOPRI LA NUOVA GAMMA

DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

Perilserraggioprecisodibulloni.dadiefissaggicritici.
lagammapiùcompletasulmercato,

progettataperogniesigenzadilavoro.

BLUELINE

BLACKLINE

SILVERLINE

zipiùristretti.Idealiperleoperazionicoppiaehannounatolleranzadi+3%.
diserraggiocomuninelleapplicazio-Imodellidiquestalineahannocapaci-

OFERVI

Ingenerale,lecaratteristichecomuni
alletrelineedellanuovagammadi
chiavidinamometricheFERVIsono:

· Possibilitàdi personalizzazioneper
utilizzispecifici

niprofessionaliedelfai-da-te,queste
chiavimontanoattacchiuniversalinei
formati3/8"e1/2"ehannounacapa-
citàchevadaunminimodi19aun
massimodi210Nm.
Progettataperglispecialistichene-
cessitanodimassimaprecisioneepre-
stazionielevate,lalineaBlue(0778-)
offreergonomiaavanzata,materialidi
altaqualitàeunaregolazioneintuitiva.
Ergonomicheecompatte,questechiavi
sonodotatedidoppiafinestradilettura
chefacilital'impostazionechiaradella

tàchevannoda5a300Nm.
LalineaBlack(0779-)èpensataperi
professionistichenecessitanodistru-
mentirobustieperformanti.Conuna
precisionedi+3%eunacostruzione
resistente,questechiavidinamome-
trichesonoidealiperutilizziintensivi
egrazieallafinituraanodizzatasono
resistentiall'usura.Lacapacitàdique-
stalineavariada5a300Nm,mentre
il selettoredicoppiaascorrimentoa
mollaconsenteunaregolazionerapida
esenzasforzo.

Questanuovagammaarricchiscel'ampia
offertadiFervidedicataaiprofessionisti
dell'automotive,unsettoreincuil'azien-
davantaunaconsolidataesperienza.
Lacollaborazioneconi teamdellaSu-
perbike,dicuiFERVIèsponsortecnico
daanni,rafforzaulteriormenteilknow-
howaziendale,permettendodisviluppa-
resoluzioniall'altezzadellecompetizio-
nipiùesigenti.

· Altaprecisioneconunatolleranza
di+3%pergarantireserraggiim-
peccabili

· Ergonomiaavanzataconimpu-
gnaturestudiateperil massimo
comforteriduzionedell'affatica-
mento

· Regolazioneintuitivagrazieaun
selettoredicoppiaascorrimento
rapido

· Materialiresistentiedurevoliper
prestazionicostantineltempo

Permaggioriinformazioni
www.fervi.com
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FERVI presenta un nuovo avvitatore

9ª ilgiornaledellaftermarket.it/news/fervi-presenta-un-nuovo-avvitatore

Redazione 6 maggio 2025

1
2

3

OFERVI

È arrivato il nuovo avvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi

cerca uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualità

e alle prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo

nuovo modello è l'ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te più creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori,

l'avvitatore offre due modalità di utilizzo - foratura e avvitatura - e una frizione

variabile per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce

frontale integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in

spazi bui o poco illuminati, mentre l'impugnatura soft grip assicura una presa salda e

confortevole, anche dopo un utilizzo prolungato. Il manico ruotabile aggiunge

ulteriore versatilità, rendendo lo strumento ancora più comodo nelle situazioni meno

accessibili. Ultima, ma non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED

posto sul fondo del manico.

Alimentato da una batteria da 3,6V con capacità di 1,5 Ah, l'avvitatore si ricarica

comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e può raggiungere una velocità a vuoto

di 200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da

1/4", che lo rende compatibile con una vasta gamma di accessori, l'avvitatore viene

fornito con un set da 30 bit, confermandosi così uno strumento versatile e completo

per ogni esigenza.
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Nuovo avviatore FERVI: compatto,
versatile e pronto all’azione!

7 Maggio 2025

Tempo di lettura: 1 minuto

È arrivato il nuovo avvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi cerca
uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualità e alle
prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo nuovo
modello è l’ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te più creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori,
l’avvitatore offre due modalità di utilizzo – foratura e avvitatura – e una frizione variabile
per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce frontale
integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in spazi bui o
poco illuminati, mentre l’impugnatura soft grip assicura una presa salda e confortevole,
anche dopo un utilizzo prolungato. Il manico ruotabile aggiunge ulteriore versatilità,
rendendo lo strumento ancora più comodo nelle situazioni meno accessibili. Ultima, ma
non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED posto sul fondo del manico. 

 Alimentato da una batteria da 3,6V con capacità di 1,5 Ah, l’avvitatore si ricarica
comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e può raggiungere una velocità a vuoto di
200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da ¼”, che
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Imprese, il ‘Benessere organizzativo’
aumenta la produzione

Lavoro & Economiaby Francesco Fravolini09/05/202528/04/202533

È il programma di wellbeing aziendale introdotto da FERVI Group. Il benessere dei
dipendenti di un’impresa permette di instaurare un clima organizzativo e propositivo

Imprese: il ‘Benessere collettivo’ aumenta la produzione. E questo valore aggiunto si
ottiene quando il benessere dei dipendenti di un’impresa permette di instaurare un clima
organizzativo e propositivo, a beneficio della produzione. È del tutto evidente che il
lavoratore sereno diventa maggiormente produttivo e motivato perché libero dalle
preoccupazioni. La conseguenza è facile da immaginare: incrementare il benessere dei
dipendenti significa garantire un aumento della produzione, senza dimenticare di
promuovere quel clima stimolante, inclusivo e rispettoso delle esigenze dei lavoratori. A
essere determinato nel promuovere all’interno dell’azienda quello che potremmo definire
‘Benessere organizzativo’ è il programma di wellbeing aziendale introdotto da FERVI
Group. Scendiamo nel dettaglio per conoscere le diverse sfaccettature di questo
programma sociale ed economico, decisamente interessante per gli imprenditori.   

‘Benessere organizzativo’

Affronta alcuni argomenti per rispondere alle nuove esigenze della vita in costante
cambiamento sociale. Ecco alcune tematiche. Favorire e accompagnare la scelta
genitoriale con azioni concrete che comprendono, oltre a un riconoscimento di 2.000
euro per i neogenitori, anche la possibilità di house working e orari di lavoro flessibili, al
fine di bilanciare le esigenze professionali con quelle di vita familiare. Garantire incentivi
anche per i neo papà che avranno a disposizione un bonus di 10 giorni aggiuntivi di
congedo parentale retribuito, per dedicarsi attivamente alla cura dei propri figli, senza
preoccupazioni finanziarie. L’iniziativa punta a promuovere la parità di genere e a
migliorare la soddisfazione e l’impegno dei dipendenti diventati neogenitori.

Politiche aziendali e welfare

Da questi argomenti basilari che sostengono la genitorialità dei dipendenti, sia donne sia
uomini, nascono le politiche di benessere aziendale di FERVI Group, le quali
comprendono anche incentivi finanziari per il conseguimento di titolo di studio, in linea
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con obiettivi 4 e 10 dell’Agenda ONU 2030. Questi bonus sono riservati ai dipendenti
che decidono di perfezionare la propria formazione, conseguendo nuove qualifiche
professionali o accademiche. «Nell’azienda i dipendenti – afferma Guido Greco,
Amministratore Delegato FERVI Group – rappresentano un asset fondamentale, che
poniamo al centro della governance aziendale. In un contesto economico e sociale che
sta profondamente cambiando, diventa sempre più importante per le imprese riuscire a
valorizzare le proprie risorse umane, attraverso politiche tese a incrementare il loro
benessere e l’equilibrio lavoro-famiglia. Con il nostro programma Benessere
organizzativo puntiamo a migliorare la soddisfazione, la serenità e le performance dei
nostri collaboratori, ma anche l’employer branding, essenziale per attrarre e trattenere i
migliori talenti. Il wellbeing dei nostri dipendenti è fondamentale non solo per la loro
serenità, ma anche per il successo collettivo dell’azienda. Contribuisce a migliorare la
produttività, riduce l’assenteismo e favorisce un clima lavorativo più tranquillo, positivo e
collaborativo. Lavoriamo per creare un ambiente dove ogni persona si senta valorizzata,
adeguatamente supportata e motivata a dare il meglio di sé, contribuendo così al nostro
obiettivo comune di crescita e successo sostenibile».

Francesco Fravolini
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FERVI presenta un nuovo avvitatore:
compatto, versatile e pronto all’azione!

12/05/2025 FERVI amplia la gamma di elettroutensili con un nuovo mini-avvitatore da 
3,6V che unisce multifunzionalità e praticità di utilizzo per affiancare professionisti e 
appassionati del fai-da-te nelle proprie attività.

È arrivato il nuovo avvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi cerca 
uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualità e alle 
prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo nuovo 
modello è l’ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te più creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori, 
l’avvitatore offre due modalità di utilizzo – foratura e avvitatura – e una frizione variabile 
per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce frontale 
integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in spazi bui o 
poco illuminati, mentre l’impugnatura soft grip assicura una presa salda e confortevole, 
anche dopo un utilizzo prolungato. Il manico ruotabile aggiunge ulteriore versatilità, 
rendendo lo strumento ancora più comodo nelle situazioni meno accessibili. Ultima, ma 
non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED posto sul fondo del manico. 

Alimentato da una batteria da 3,6V con capacità di 1,5 Ah, l’avvitatore si ricarica 
comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e può raggiungere una velocità a vuoto di 
200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da ¼”, che 
lo rende compatibile con una vasta gamma di accessori, l’avvitatore viene fornito con un 
set da 30 bit, confermandosi così uno strumento versatile e completo per ogni esigenza.
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Ecco Sport Education
Al centro di via Valeriani
i bimbi imparano i valori
Non solotennisper i giovanissimiatleti chepartecipanoal progetto
Ieri la festaperla fine delle attivitàdell’annocon l’Olympic & partnerday
di Alice Pavarotti

Lo sportcomestrumentodi educazio-
ne e crescita: è attornoaquestavisio-

ne che ruota Sport Education, un mo-

dello di società no-profit con il suo
cuore pulsantenel Centro Sportivo di
via Valeriani 21, proprio accantoalla
storica Virtus Tennis. Fondata dagli
imprenditori AndreaMantellinie Simo-
ne Fiocchi, SportEducation punta ad
avvicinareallo sport–e ai suoivalori –
tutti i bambini, offrendo borsedi stu-

dio achi dimostra passioneedetermi-
nazione, ma non ha le risorse econo-

miche per praticarlo. Il progetto si arti-

cola su due pilastri: il Gymnasium, de-
dicato ai bambini dai 3 agli 8 anni,
con un percorsomultidisciplinare di
avviamentoallo sport,elaTennisAca-
demy, ambiented’eccellenza per il

tennisagonistico, in unluogo dasem-

pre votato aquestadisciplina.
Ieri si ècelebratala fine dell’anno con
l’Olympic & Partner Day:nel pomerig-

gio i bambini si sonocimentati in pro-
ve ispiratealle discipline praticatedu-
rante l’anno. A seguire,un momento
specialeperringraziare i partner e ce-
lebrare i risultatiraggiunti: «Èunperio-

do estremamentepositivo per lo
sport, sia a livello nazionale cheloca-
le, esiamofiduciosi chedaSport Edu-

cation, con i suoi oltre 500 atleti,
emergeràprestouna figura di grande

valoreumano esportivo.Vogliamoco-

struire un percorsopluriennale con i

ragazzi, accompagnandoli passodo-

po passo.Perquesto,ringraziamo tut-

ti i partnere lo staff per la passionee

l’entusiasmo»,dichiarano Mantellini e

Fiocchi. Unprogettoche,in soli quat-

tro anni, ha giàraggiunto traguardi im-

portanti, con numeri in costantecre-

scita: solo nel 2024 si contanooltre
100 iscritti al Gymnasium, più di 160

atletineiprogrammi della TennisAca-

demy, 200 presenze ai Summer
Campmultisport e200adulti coinvol-

ti nei programmi dedicati, oltre a nu-

merose borse di studio erogate.
L’evento è stato l’occasione per ag-

giornare i partner sui risultati ottenuti:

dalla Bancadi Bologna, main partner,

presentecon il direttore generaleAl-

berto Ferrari,checommenta: «Possia-

mo dire di avercontribuito alla nasci-
ta di questarealtà così legataai giova-

ni e all’inclusione, valori che condivi-
diamo da sempre»,aIconsulting, Pelli-

coni, Penskecars,Poggipollini, Würth,
Howden, Head, Donki, Fervi Group,
Confcommercio, Segafredo Zanetti,
Gvs, Umberto Cesari, Technogym e

BolognaFC 1909, per cui era presen-

te dall’ad Claudio Fenucci.
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La festaper lafine dell’annodi SportEducationalcentrosportivo di via Valeriani
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Comunicato Stampa PUBBLICAZIONE DEL VERBALE DELL'ASSEMBLEA ORDINARIA
DEGLI AZIONISTI DEL 29 APRILE 2025

Vignola (MO), 28 maggio 2025 - Fervi S.p.A. ("Fervi" o la "Società"), società quotata all'
Euronext Growth Milan rende noto che il verbale dell'Assemblea degli Azionisti del 29
aprile 2025 unitamente al rendiconto sintetico delle votazioni è a disposizione del
pubblico presso la sede legale, sul sito internet della Società all'indirizzo

https://www.fervi.com nella sezione Investors/Assemblea degli Azionisti e sul sito
internet di Borsa Italiana https://www.borsaitaliana.it.

Il presente Comunicato è disponibile sul sito della Società https://www.fervi.com nella
sezione Investors e al seguente indirizzo https://www.emarketstorage.com.

***

Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l., Vogel Germany GMBH & CO KG e Qingdao Fervi International Trading Co. Ltd è
attivo nel settore della fornitura di attrezzature professionali principalmente per l'officina
meccanica, l'officina auto, la falegnameria, il cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato
cosiddetto «MRO» (Maintenance, Repair and Operations), ossia fornitura di attrezzature
al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. L'operatività del Gruppo
copre poi anche il segmento di mercato "Do it yourself", o DIY, vale a dire il mercato dei
prodotti per il fai-da-te in ambito casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale
soggetti che utilizzano gli utensili Fervi a fini non professionali.
Per maggiori informazioni:

Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com
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Fervi S.p.A.

Via del Commercio, 81 41058 Vignola (MO)

+39 059 767172
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info@fervi.comhttps://www.fervi.com

Disclaimer

Fervi S.p.A. ha pubblicato questo contenuto il 28 maggio 2025, ed è responsabile delle

informazioni in esso contenute. Distribuito da , senza apportare modifiche o alterazioni, il

28 maggio 2025 alle 10:29 UTC.
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