RASSEGNA
STAMPA

FERVI



Indice

Fervi La gamma di chiavi dinamometriche si rinnova
Fonderia Pressofusione - 01/04/2025

VETRINA FAR DA SE
Far da sé - 01/05/2025

DEFORMAZIONE E LASER IN VETRINA IN FIERA
RMO Rivista di Meccanica Oggi - 01/05/2025

NUOVA GAMMA DI CHIAVI DINAMOMETRICHE FERVI: PRECISIONE, CONTROLLO E AFFIDABILITA

A PROVA DI PIT- STOP

Meccanica e Automazione - 01/05/2025

Elettroutensili per miscelazione e lucidatura
Lamiera - 01/05/2025

FERVI
Ferramenta & Casalinghi - 01/05/2025

ELENCO ESPOSITORI ITALIA ORDINE ALFABETICO
Notiziario Motoristico - 01/05/2025

Mercato, canali e comunicazione: le dinamiche del settore
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 01/05/2025

DALL'OFFICINA Al BOX
Il Giornale del Meccanico - 01/05/2025

Nuova gamma di chiavi dinamometriche FERVI
L'Ammonitore - 01/05/2025

FERVI presenta un nuovo avvitatore
ilgiornaledellaftermarket.it - 06/05/2025

Nuovo avviatore FERVI: compatto, versatile e pronto all’azione!
iocarrozziere.it - 08/05/2025

Imprese, il ‘Benessere organizzativo' aumenta la produzione
fulldassi.it - 09/05/2025

FERVI presenta un nuovo avvitatore: compatto, versatile e pronto all'azione!
ferramenta2000.net - 12/05/2025

Ecco Sport Education Al centro di via Valeriani i bimbi imparano i valori
Il Resto del Carlino Bologna - Bologna - 20/05/2025

28/05/2025 - Fervi S.p.A.: 28/05/2025 - Pubblicazione verbali assemblea degli azionisti
moneycontroller.it - 28/05/2025

11

18

19

20

21

22

24

25

27

P.2



PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(11576)
PAGINE :78 AUTORE :N.D.

Fonderia Pressofusi ~ SUPERFICIE:49 %

» 1 aprile 2025

PERIODICITA :Trimestrale (][]

s S B SCOPRI LA NUOVA GAMMA
DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

wr il serragio procise
La gan
gt per oyl oslgenis @ Lavero.

FERVI, azienda attiva nella famitura di
macchine, utensili e attrezzature per il settore
MRO e per il fai-da-te, ha ampliato la propria
offerta di chiavi dinamometriche,

Grazie a design ergonomics, matenali di
prima scelta e una tecnologia avanzata,

le nuove chiavi dinamometriche FERVI
assicurano un serraggio sicuro e controllato
in ogni situazione. La gammea, composta da
tre linee, si distingue per la sua versatility,
offrendo 12 modelli adatti a diverse esigenze,
dalle applicazioni pid leggere fino agh
interventi che richiedono copple elevate,

La linea Silver & offre equilibrio tra
affidabilita e semplicita d'uso. Con un design
ergonomico e lettura incrementale, queste chiavi garantiscono un controllo ottimale della coppia anche negli spazi pi ristretti, Ideali per le operazioni di serraggio
comuni nelle applicazioni professionali e del fai-da-te, queste chiavi montano attacchi universali nei formati 3/8" & 1/2° & hanno una capacita che va da un minimao
di 19 a un massimo di 210 Nm.

Progettata per ghi specialist che necessitano di massima precisione e prestazioni elevate, la linea Slue offre ergonomia avanzats, materizl di alta queliti e una
regolazione intuitiva, Ergonomiche e compatte, queste chiavi sono dotate di doppia finestra di lettura che facilita limpostazione chiara della coppia e hanno una
tolleranza di +3% | modelli di questa linea hanno capacitis che vanno da 5 a 300 Nm.

La linea Black prop | robusti e perf i, Con una precisione di £3% e una costruzione resistents, queste chiavi dinamometniche sono ideali per
utilizi intensivi e grazie alla finitura anodizzata sono resistenti all'usura. La capaciti di questa linea varia da 5 a 300 Nm, mentre il selettore di coppia a scomimento
a molla consente una regolazione rapida e senza sforzo.

Questa nuova gamma arricchisce Fampia offerta di Fervi dedicata ai professionisti dellautomative, un settare in cui lazienda vanta una consolidata esperienza,

BLUE LINE
___ BLACKLINE
i

SILVER LINE

(FERVI
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Levigatrice orbitale
con impugnature morbide
e raccoglipolvere

Con una potenza di 350'W assicura una velockts variabile di 6.000-11.000 giri al

ngrammatore minute a vuoto e una velocita delle osclllazioni con eccentricita di 2.5 mm che

a mbine“o vanno da 12.000 3 22.000 3| minuto: 1a levigat rice orbitale Fervi FFOS03503A-K

senza bﬂ ttfl‘ie muflLa carta atfra;wa da 115x280 mm p::.r una su?)clh:ft‘ L‘”l:"l(l\ni di abrasione di
115x230 mm con un sistema di bloccaggio della carta a molla,

totalmente a Dotata di doppia impugnatura in gomma merbida risults maneggevole & contar-

energia solare revole all'utilizzo; dispone inoltre di un sistema & pulizia del filtro 2, per la raccolta

delle polveri di levigatura, pud essere collegata al cassetto raccoglipolvere oppure
| aunaspiratore. Di dimensioni contenute, per un peso di 2,746 kg & fornita con tre

pezzidi carta abrasiva e col contenitore raccoglipolvere.
Facilissima da programmare attraverso'app myAguaSolar, il pro- In promozione fino al 31/07/2025 a eure 90,16, Fervi [wwwfervi.com)
grammatore automatico a due vie, con irrigazione su linee indi-
pendentl, & dotato di un pannello foteveltaico integrato e funzlona
con energia solare anche senza essere esposto direttamente al
raggi del sole. Non necessita di batterie. La sua programmazione
[settimanale con esclusione dei singoli giorni) ¢ facile grazie afla
tecnologla Bluetooth® ¢ app Claber myAquaSolar e pud essere
impostata su due programmi totalmente personalizzabili per linea
Dispone di tasto per messainoll del programmatore ¢ avvio dedla
funzione manuale, di attacco rubinetta 3/4" [20-27 mm) con
ghiera pivotante, di fiftro lavabile. Le parti elettroniche sono iso-
late e nonci sono cavi a vista; Ia pressione di esercizio vada 0.5 a
10 bar; & collegabile af sensore di pioggia Rajn Sensor base.
Prezzi consigliati: Tempo myAquaSalar (cod. 8497) euro 89,90 ¢
Dual myAquaSolar {cod. B4%8] euro 109,90
Claber (www.elaber.com)

Piacevole finitura per pareti a base di caseina

Una nuova collezione di pitture da muro propone armonie di toni delicati, carat-
terizzati da una profondits intensa @ coinvolgente

Libéron si dedica dal 1912 a ispirare il mondo della decorazione, condividendo la
sua passione per | colori ratfinati e per questo

utilizza ol

i naturali s ¢ come la
caseina. La collezione Velours de Peinture® & il
risultato di una ricerca cromatica complessa e
raffinata. Ogni colore & stato scelto attingendo
alle migliori tonalita della cultura francese; jl pro-
dotto non solo offre una finitura splendida e ricea
di prolondita, ma ¢ anche facile da applicare &
contribulsce a mantenere un'aria interna sana
con meno di 4 g/L di VOC (classificatione A+).

* Terre Cuite ofAmou
Euro 49,90 (2.5 litri). LIBERON (www.liberon,it) TN T ey 4 gt
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RASSEGNA FIERA LAMIERA

La FLLI NAVA & speciaizzata nelia fabbhcazione d presse idrauliches destinats a diversi camp! di appl-
cazione {stampaggio a heddo ol farmisn metallche, stampaggio di matenal lermopiastiol orratung
o kmmine £ 1), 85 tacendo dels oUSICMIZAZIONS per § pIeesse una del propn punt di
forza. Lo prasse FlI Nuva nescono per repondens 3 enigange o llessib s ed elflicenza: | nosin cleang .
8 fovand & cover geslng (ot sempre pld piccod o in wempl sempra pia bravi, Centrale nol suo sléeza
s7iong dellinsleme pressa-stampo; 5l iratta ol integrame dove possibiie pal

of progettamions & I'q
fowt i lovoradione, grasie alla doteions delil prossa con lungoni lecnologiche o lormatuta moleghcl
(premdamiars paseivi & altiv, ezl allatl con matteplici modi d lunzioramento. smmartizzaton che pos-
sona diventars equilibraton del canco. controfio del paraliafismo durants i3 pressatura). In occasons
dulevento Lumigra 2025 Veeinndn preserdn und poess modello 201 25001258, Toren o pressatun
eqoianis di 2,500 kN, premilarmiara passive regoiabile ino a 1,250 kN, piar 1 800 x 12000 5 trala
di una piattalorme che nasce progeiiaia per essere dotsta di lungion! base Jf siEmMpagQio Mmaess &
premiamisra passivo o Implomentata al Blsogno con una ricca scelta dogll aliri ethemi tecnoiogicl da
e sviluppatl. Ned progert desla F1i Niva grands atansions viens maota anchi al rspenmen anangedion.

Il GRUPPO FACT chie nunsce | marchl Facoin. Roundo # Boldrnl - pattecipa alla liera Lamenm
2025 [Padighiona 13 - stand CO5) con delle novita wenologiche inantaprima. La prima 6 4EDL, calan-
drn @ 4 ik FACCIN con raetionn glotiica diretta @ guide inoat per i colandmabarn dadle lamiore sofls
& medic-sotin. Con uny velocita fing & 10 mimin, ndueoe i consume energetco de! 35%; 'uso di olio
dat 50-70% e Il rumors ai 1015 dB, garaniendo un funzionaments siienzioso ¢d efficiente. La seconda
navith & In nuova coneolo ergancmica CNG all-in-one Faceln don madbcomanda wimines o software
PGS-Absoie oflre massima produltivith, precisons ¢ Iessibinth. Gl operaon possan gesline lntum
processo di calandraturs da qualsias: punto della postazions di \avoro. Terza novitd & la curvaproldl
ROUNDO con nuova console ergonomics. La iines premium Roundo continis & assens || munto dl
ssrimento mondiale nella curvatura of bl o protll, grazie a un design rinnovato & un'\ntertacsia di

FICC AN i induit

FAR recememenie ha amplidlo o Su8 gamma @i vasisnima con alcum nuoy articol e he potenzso
I sus neefca & 13 ua spinta iInnovativa vergo sislem di fvettaluta sempre pil aulamalzzat & cu
rica & nata un nuove predotto ad alto contanuto 1ecnologico, un dispostive di con-
(LT Shignani
“Il oo sistema pravede un hardware di asoulsinane ed un software, installabile quast'ultima su PC
0 Sy saivel & pccessible ramie comoda interinccia web. Tale simlema pud analizzare Fandamento

milzzan, in quest

frabo ¢

A b rivettslurn per ovelll dd insertl, df aul ol parks i diffesaments S

daks rveltatlure attraverss (| confronto con rvetiature Al camplionamento & gestisce avanzamento
duble lavorazioni, patmeliendo ingire di registians gli eoill per ogn ivetialucy o mordorare | lemp! delia
COMMessa o a relativa costiticazions. | gay possand quindl essare esporial o visualizzali dal clisnta
fingie". FAR presenta tole artcaio. gh a0 in Gamma & e ullenon novia in 18ma o sistemi sutomatic! di
riveftatura in accasons fiera Lamiora (Padigione 13P - stand B3T),

La eurvapraliati mowtizrata a re il of FERAVI & una macching prolessonale, robuie o vesalile,
progetinin por @ curvalura precksa ol profi metallic). Dotate di e nulll {due motorzzat o uno ‘in fotie’)
garantivce una l@voragions uniforms & controlala. riducando il margine dl erfgre & migliorando L ell-
cienza. La strutura in sociaio & garanzia dl resistenza, stabiits e lunga durata, rendandala ideala por
lutitizzs in afticine maceaniche & campentaris matabichs. | sistoma di ragelazions consants ol adattame
la curvalura i base sile diverse necessild produll anuiGuando fita. P liaty

par offrire-alle prestazion professional, con un ulilizzs iluitivo & Sicur, Quests curapoliat Ferd
COTGA0 & adatla per chi cerca alfidabiita & precisions nal tempo, anche grazia allz copariura caila

garanzia Forv Plus

981 rmo MAGGIO 2025
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NUOVA GAMMA DI CHIAVI DINAMOMETRICHE FERVI:
PRECISIONE, CONTROLLO E AFFIDABILITA A PROVA

DI PIT-STOP

La gamma di chiavi dinamomerriche FERVI si rinnova con 12
nuovi midelli dal design personalizzaro e un range di soluzioni che
consentono un'ampia varieta di utilizzo, dal fai-da-te alle applica-
zioni professionali ad alto standard.

FERVI ha ampliato la propria offerta di chiavi di riche.

per utilizzi intensivi ¢ grazie alla finitura anodizzata sona resistenti
all'wsura. La capacici di questa linea varia da 5 a 300 Nm, mentre il
selettore di coppia a scorrimento a molla consente una regolazione
rapida ¢ senza sforzo.

Ing le, le cararteristiche comuni alle tre lince della nuova gam-

Progettata per garantire la massima precisione e afidabilitd, questa
g rappresent la soluzione ideale per professionisti e appas-
sionati che richiedono strumenti performanti e di alta qualita,
Grazie a design ergonomico, materiali di prima seelta ¢ una tecno-
logia avanzata, le nuove chiavi dinamametriche FERVT assicura-
no un serragpio slouro ¢ ¢ Uato in ogni situaz La gamma,
composta da tre lince, si distingue per la sua versatilit, offrendo 12
modelli adarti # diverse esigenee, dalle applicazioni pibi leggere fino
agli interventi che richiedono coppie elevate,

Lalinea Silver (0774=) & la scelta perferta per chi cerca un equilibrio
tra affidabilitd ¢ sempliciti d'uso, Con un design ergonomico e let-

tura incr ale, queste chiavi g i un lo ottimale
della coppia anche negli spazi pits ristrerti. Ideali per le operazioni
di serraggio comuni nelle applicazioni professionali ¢ del fai-da-te,
queste chiav montano attacchi universali nel formati 3/87e 1/27e
hanno wn capacith che va da un minimo di 19 2 un massimo di
210 Nm.

Progettata per gli specialisti che necessitano di massima precisione ¢
prestazioni elevate, I linea
Blue (0778-) offre crgono-
mia avanzata, materiali di

alta qualith ¢ una regokrdio-
ne intuitiva, Ergonomiche
¢ compitte, queste chiavi
sann dotate di doppia fi-
nestra di lettura che facilita
I'impostazione chiara della
coppis ¢ hanno una tolle-
ranza di 3%, 1 modelli di
questa linea hannoe capaciti
che varmo da 5 2 300 Nm,
La linea Black (0779-) &
pensata per 1 professio-
nisti che necessitano  di
strumenti robusti ¢ perfor-
manti. Con una precisione
di £3% e una costrurione
resistente, queste chiivi di-
namometriche sono ideali

ma di chiavi dinamometriche FERV] sono:

Alta precisione con una tolleranza i £3% per garantire serragg

impeccabili

* Ergonomia avanzata con impugnature studiate per il massimo
comfort e riduzione dell'affaticamento

* Regoluzione intuitiva grazic a un selettore di coppla a scomimen-
o rapido

= Muteriali resi ied li per p

+ Possibilita 1%

i costnti nel tempo
per utilized specifici

di per

Questa nuova gamma arricchisce ampia offerta di Fervi dedicara
ai professiontsti dell'automotive, un settore in cul Uazienda vanta
ung consolidata esperienzi. La collaborazione con i team della Su-
perbike, di cui FERVI & sponsor teenico da anni, rafforza ulterior-
mente il know-how lule, 1o di svilupp luzioni
allalterza delle competizioni pilh esigenti,

Per maggiori informaziont www.fervi.com

SCOPRI LA NUOVA GAMMA
DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

R —
Bgre e genra & lavarn

BLUE LINE

BLACK LINE
SILVER LINE

CFERVI

MEA |APRILEMAGGIO 225 T9
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Elettroutensili per miscelazione e lucidatura

FERVI, azienda operante nel settore della fornitura di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e per il fai-da-te evoluto, ha
ampliato la propria gamma di elettroutensili con due nuovi prodotti progettati per migliorare I'efficienza e la precisione nelle operazioni
di miscelazione e lucidatura: il miscelatore 1400W 140mm e la lucidatrice 1300W 150mm. |l nuove miscelatore da 1400W (Art,
FFMI14003V-K) & lo strumento ideale per miscelare materiali come vernici, malte e colle. Grazie alle due velocita a vuoto (0-480 giri/
min e 0-800 giri/min), consente un'ampia versatilita di utilizzo, mentre I'attacco M14 lo rende compatibile con fruste fine a 140 mm di
diametro, garantendo prestazioni elevate e adattabilita a diverse esigenze di lavoro. Lattrezzo @ inoltre dotato di partenza graduale e
velocita variabile per un controllo ottimale del processo di miscelazione, pratico selettore di velocita per adattarsi a materiali diversi,
funzione di blocco per un'attivita continua senza affaticare I'operatore e un'impugnatura ergonomica
morbida per un maggiore comfort durante |'uso prolungato. La nuova potente lucidatrice da 1300W (Art.
FFOP16003V-K) & progettata per offrire una finitura impeccabile su tutte le superfici (carrozzerie,
chassis, pavimenti, rivestimenti). Con una velocita
regolabile tra 400 e 3000
giri/min, permette di lavorare
con precisione su diversi
materiali. 'attacco M14 e il supporto per piattelli

fino a 180 mm assicurano massima compatibilith e versatilita, con
la possibilita di utilizzarla anche per le operazioni di smerigliatura con gli
appositi accessori. Le caratteristiche principali includono un sistema a velcro
per un cambio rapido degli accessari, una funzione lock-on per un funzionamento cantinuo
senza interruzioni, un blocco dell’albero per una sostituzione facile e veloce dei dischi, un
mantenimento della velocita costante anche sotto carico per risultati uniformi, ma con la
possibilita di variare la velocita per un controllo preciso in ogni applicazione.

P.7
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FERVI

www.fervi.com

Novita nella gammz di eletroutensili & I'avwitatore FB3BCS3AS-15M, com-
patto e versatie, ideale per i piccoli lavor domestici.

Dotato di mandrino autolock, coppia variabile & doppia funzione (foratura
& awilatura), garantisce la massima praticilé di utiizzo. Limpugnatura soft
giip & il manico ruotabile offrono ergonomia e maneggevolezza. Con luce
LED integrata, attacco 1/4, ricarica USB-C e bafteria da 3.6V — 1,5 Ah,
i nuovo awitatore combina leggereza (solo 420 g) e funzionalita in un
unica dispositivo.

P.8
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LENCO ESPOSITORI
ITALIANI

IN ORDINE ALFABETICO

INGRESSOD
NORD

INGRESSO
EST MICHELIND

NOI SIAMO QuI
Pad. 16 - Stand D45

s %, i

rﬁsu
CALZONI MASERATI

M, i
o s, - &
\‘-\ 3 Amrerataw poed
" B Ficevsi Com
%% e
MGRES%‘ [ Pregmate roov/nizomus, Cench
OVESTGOSTITUZ Wl Lo
‘p@ =
&o e Y
L]
¥ Questo elenco espositor & fomito dallente &;SP =
fiera ed & aggiomalo al 2 maggio 2005,
Cistusiame con gl mteressati per eventuali =
inesattezze dovute 3 cambiamenti successivi [ -]

Azienda Pad. Stand e Azienda Pad. Stand jl Azienda Pad. Stand
T W AR AFACATANEOSHL % 8w
T2PUNTOS 5l 0 EX BGROUPsrl 0 E41  AICA Centro Serdn c5
1A FIRST AUTOMOTIVE 1 oz ALCHEM 52| unipersonale 5 B 6
2851l s ce [NV CenioSerdsi (9
IDBETASrL 36 Ay AD PRODUZIONE Sl 5 B2 AMG SOFTWARE srl 8 D18
M ITALLA .0, Fol AN ADLRA i E&  ARASCL frd B
Aann
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Azienda Pad. Stand il Azienda Pad. Stand [ Azienda Pad. Stand
DG TEQH srl 30 E22 ELSEAsrL 5 C108  FAWAGROSSA EDDARDO sl 5 A7
DGASOLUTION CENTER 2 AB0  EMANUEL sel k') AS)  FEDERAL MOGUL ITALY sl Z B98
DLPA, SPORT sl 14 C15  EMILIANA SERBATON sl 3 D7  FEDERCARROZZIER! Fs An
DIEN GROUP 5.L /] A4k EMILTEC sxl 5 BE'  FEDERMETANO 5 135
DIESEL LEVARTE 520, 16 E24  EMINENT i ATD  FEDERPERITI SERVIZI
DIESEL MOTOR sl n €50  EMME ANTINCENDIO sl T A3 INNOVATIVESRL il (58
DIGITAL TRUCKS sl Unipersonale 30 B26 EMMETECssL i) D12  FEDERPNEUS Centro Servzi 7
DIGITAL TRUCKS 5.0l ENGINE RELIABLE BUSINESS s.cL i) A6 FEMASsrL 19 3]
UHiEmnaie Area estemna &2 A3 ENGINE RELIABLE BUSINESS s.cl ] AS?  FEPENGINEERING st Area esterna &2 BS3
DIMSPORT s.rl, 30 D30 ENILVESpA ol Ab8 FERMECszL 36 B &0
DINAMICA ECOSERVIZI 511 . (1833 EMjOY b A3 FERVALscl 36 20
DIND PACHI 5.1, 9 D3 EPVERNICI sxl o) B FERVISpA 36 38
DIRASpA o D6 ERACLE PROMETEON FERWASH srl 5 C&
DOCTOR HAIL sel, pu ] hB2  TYRE GROUP szl il C58  FLDI RICAMBI srl. 18 o3
DOMETIC ITALY srl 30 B9  ESTALIA PERFORMANCE FLTIM, 5.1, % Adh
DOTTOR CAMPER il A62  COATINGS S.ph % AT FIAC PROFESSIONAL
DR. QUALITY PARTS 16 A49  EURO REPAR CAR SERVICE 545 i3 F30  AIR COMPRESSORS s.tl 36 (9]
DRIVEAP 16 B EURDSTAMP sel 1B D4b  FIAMM ENERGY TECHNOLOGY S.pA. 18 Ew
D-SERACE 1 F13  EURODET srl 5 B4l FILCARS, 30 A0
DTM RICAMBI .6l pil €25 EUROGIELLE s.rl 16 AS6  FILIPPETTIS.cL 36 B43
DUBHE s.rL 16 €16  EURDMASTER ITALIA srl 20 A38  FINTYRES.pA n €58
DVNAS 16 ABD  EUROMETIT s.rl 5 410  FIR - Assotiazione Raliana
EURDRICAMEI SpA 16 B15  Rettificator Rigenesatori
I T (oo oGiviOtioRC % BSs  E Meccavonid Qualfial D s
ELOD. sl % Al EUROTEC sl 16 B15 FlBiftaliascl pi ] B2
EMCR 5L in A5  EWELsrl b 856  FLEXBIMEC INTERNATIONAL 5.1 36 1]
EASY RENT sl 30 Edh  EVERGREEN MOBILITY RENT s.cl i) FI0  FLEX-CARSAS IR MERIGGIOUEC 26 BR
EASYBAT 18 D36 EVOLUTION srl. unipersonale 8 B3 FLEXIN GROUP srlL [ B2
EBAY iL] €33  EXIDE TECHNOLOGIES 5.rL T EZ6 FONDAZIONE CROSFAPNAPOLETS 21 B59
ECOFILTR sl 18 A1l EXS 18 G  FONDAZIONE TELETHON ETS Fil F9
ECOPNEUS s.cp.a, 0 E&2 FONDMETAL S.pA. )] A8
ECOTVRE SCRL o eo [N osociq:l B Al
EDITORIALE DOMUS Spa, T F20  FBENGINEERING sel, il AS  FORELETTRONICA sl
EGEQ ABRASIVI s.n.c. ELLI GALLETTO 571 - FoTechnology 30 A30  BC BATTERY CONTROLLER H B2
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Strette tra nuove esigenze della domanda e trasformazioni nei canali, le
aziende puntano su affidabilita, presidio qualificato della distribuzione,
digitalizzazione e strategie multicanali per costruire e mantenere una
relazione continuativa e di qualita con i professionisti.

| primi mesi del 2025 sono stati carat-
terizzati da un mercato sfidante ma
non privo di opportunita. Affidabilita,

Matteo Pistrobon,
Product Manager
Elettroutensilf
Milwaukee ltafia

innovazione tecnclogica e specializ-
zazione restano le leve centrali per af-
frantare gquesto contesto. Il bilancio di
Matteo Pietrobon, Product Manager
Elettroutensili Milwaukee Halia, & posi-
tivo: “Il 2024 ha registrato una crescita
significativa per Milwaukee nel com-
parto elettroutensili, sia sulle categarie
core (trapani, impulsi, smerigliatrici,
tassellatori) sia su soluzioni specifiche
per impiantisti, elettricisti e falegnami.
lLa scelta dei professionisti ricade su
Milwaukee per l'affidabilita, la durata
e l'ampiezza della gamma: oltre 315
utensili su piattaforma 18V e 120 sulla
12V. Nel 2025 prevediamo una crescita
costante, sostenuta dallintroduzione di
utensili compatti brushless 12V, pen-
sali per chi cerca leggerezza senza ri-
nunciare alle prestazioni.” Anche Alex
Pavignani, Product Manager di Fervi,
riferisce di un andamento pasitive: "Il

2024 si e chiuso in modo positivo per
il comparto elettroutensili, con risulta-
ti particolarmente soddistacenti per la
linea a filo, che ha confermato la sua
soliditd e apprezzamento da parte del
mercato, Per il 2025 ci aspettiamo un
andamento stabile, con buone prospet-
tive di crescita, soprattutto in relazione
a una domanda sempre piu orientata
verso prodotti affidabili, performanti e
di facile utilizzo. Abbiamo inoltre osser-
valo una maggiore allenzione da parte
dei clienti verso caratteristiche tecniche
specifiche, come I'ergonomia, la durata

delle batterie e la versatilita degli uten-
sili, a conferma di una crescente con-
sapevolezza e competenza nelle scelte
d'acquisto.” Guarda con fiducia al nuo-
vo anno commerciale anche Stefano
Mattaini, Responsabile
Makita: "L'ultimo anno commerciale
appena concluso — Makita segue il ci-
clo commerciale giapponese che va da
Aprile al marzo dell'anno successivo -
si & consolidato mantenendo la guota
predominante di mercato nei principali
segmenti. La prospettiva per il nuovo
anno & quella di crescere ulteriormen-

Advertising

Milwaukee - I/ frapanc avvitatore M12 BLDDRC con motore brushiess é il piu compatto della
categoria (137 mm). Con 40 Nm di coppia, offre un eccellente equilibrio fra potenza e maneg-
gevolezza. I mandrino in metallo da 10 mm e la frizione a 13 posizioni lo rendano perfetto per
installatori, elettricisti e meccanici.

29
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te, soprattutto in alcuni settori dove I'a-
zienda sta investendo con ['inserimen-
to di numerose novita. Gli investiment
prevedono anche un incremento nel
comparto accessori, che per il pro-
fessionista rappresentano la soluzione
ideale se utilizzati con i nostri utensi-
[i." Paolo Sassone, General Manager
di Pferd Tools, spiega che l'azienda
“sta attraversando una fase dinamica
di crescita e innovazione, sostenutla da
una serie di iniziative strategiche che
ne rafforzano la posizione nel mercato
globale, Uno dei passaggi piu rilevanti
& stato I'acquisto, avvenuto nel mag-
gio 2024. della guota di maggioranza
di Silmax, un'azienda italiana con una
lunga tradizione nella produzione di
utensili in metallo duro integrale. Que-
sta acquisizione congente a Pferd di
integrare competenze complemen-
tari, sviluppare sinergie sia produt-
tive che commerciali e consolidare
ulteriormente la propria presenza

Makita - Chiave a impulsi TWO10G: potente attacco
1" pollice quadro. Selezione elettronica deffa potenza
a 4 stadi con 3 assist mode. Alimentata da una
batteria XGT 40Vmax, offre una coppia massima

di 3.150 Nm in avvitatura e 4000m in svitatura. Il

Mistral - PH1121 é un
avvitatore a percussione
a batteria, forza torcente
30 Nm con 24 imposta-
zioni di frizione e fino a
19.500 colpi al minuto.
E dotato di un motore
brushless potente ed ex-
tra resistente. La velocita
di rotazione puc essere
selezionata con 2 livelli di
regolazione. ll portapunte
magnelico consente un
facile cambio delle punte
del trapano. Sono inclusi
anche una batieria da 2,0
Ah e un caricabatterie.

a livello internazionale. Sul fronte del
mercato, rileviameo una crescente at-
tenzione verso utensili che migliorano
I'efficienza nella rimozione del materia-
le, hanno una lunga durata e contribu-
iscono anche a ridurre 'affaticamento
dell'operatore e a incrementare la si-
curezza durante l'uso. Per rispondere
a gueste nuove aspettative, l'azienda
ha sviluppato un portale B2B moder-
no, perfettamente integrato nel proprio
sito web e nel gestionale aziendale,
pensato per semplificare ['interazione
con i clienti e offrire soluzioni sempre
pil personalizzate." Fabrizio Pasini,
Responsabile Commerciale di Compa
Tech, rileva invece un cambiamento
della domanda: “Abbiamo riscontrato

una lieve flessione del mercato, ca-
ratterizzato dalla preminenza
di prodotti piu economici
e, allopposto estremo,

motore posizionato verticalmente riduce la lunghezza
complessiva della macchina e limita la forza dif reazione

sulla mane dell’utente, migliorando if comfort.

di prodotti super-professional come
mercato di nicchia.” Una visione simi-
le arriva da Andrea Zanin, Titolare di
Virutex, che segnala |'effefto distarsivo
degli incentivi su alcuni segmenti: “Ab-
biamo registrato delle diminuzioni su
certi articoli in un certo senso 'dopati’,
perche legati agli incentivi che ora sono
rientrati in numeri normali. La gamma
Virutex & molto specifica e settoriale -
sono malti gli articoli per determinate
lavorazioni prodotti sclamente da noi
- e questo spiega I'andamento abba-
stanza lineare del 2024 e del 2025."

Il presidio del mercato e i canali che
performano meglio

In un mercato sempre pid guidate da
una domanda esigente e segmentata,
le aziende del settore puntanc su un
presidio mirato dei canali, A loro abbia-

Paolo Sassone,
General Manager
Pferd Tools

mo chiesto di indicare in quale stanno
ottenendo i migliori risultati di vendita.
Paolo Sassone spiega che Pferd To-
ols commercializza | propri prodotti
“esclusivamente attraverso una rete
selezionata di rivenditori specializzati,
che consente di garantire elevati stan-
dard di servizio e competenza, A sup-
porto di questa rete, I'azienda mette a
disposizione un team di censulenti di
vendita e tecnici specializzati, che la-
vorano guotidianamente al loro fianco
per individuare le soluzioni piu efficaci
in base alle esigenze specifiche di ogni
cliente. Atiualmente le ferramenta qua-
lificate e, in particolare, le utensilerie
professionali, offrono i migliori risultati
in termini di soddisfazione e performan-
ce. Rappresentano un punto di contat-
to fondamentale tra noi e gli utilizzatori
finali, poiché permettono un'interazione
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diretta, compelente e personalizzata.”

Anche Milwaukee Italia punta sulla fi-
liera professiocnale. Matteo Pietrobon
spiega che "& presente esclusivamente
nella distribuzione professionale: riven-
dite specializzate e ferramenta selezio-
nate. Una scelta strategica che garan-
tisce valore aggiunto allutente finale
grazie a promozioni dedicate, consu-
lenza tecnica gualificata e possibilita di
estensione di garanzia. E proprio que-
sto canale, basato su relazione e com-
petenza, a restituirci oggi le maggiori

soddisfazioni.” Andrea Zanin, di Viru-
tex sottolinea quello che ha individuato
come il valore aggiunto diun approccio
relazionale e selettivo con i punti vendi-
ta: “Lavariamo con punti vendita sele-
zionali con cui facciamo dei progelti di
crescita, affiancamento e per quel che
ci & possibile protezione." La doman-
da & sempre pil diversificata e questo
crea la necessita di coprire tutti i princi-
pali canali distributivi. “La nostra offer-
ta di elettroutensili, come tulli i prodotti
a marchio Fervi," dichiara Alex Pavi-

gnani, "é pensata per essere presente
in modo coerente e qualificato su tutti i
principali canali di distribuzicne: ferra-
menta, utensilerie professionali e GDS-

Alex Pavignani
Product Manager
Fervi

P.13



Ferramenta 2000 Har

» 1 maggio 2025

PAESE :ltalia
PAGINE :29

SUPERFICIE :180 %

PERIODICITA :Bimestrale[ 7]

NIRCAD, CANALI €
COMUNECATIONE:
L8 DUAICHE DEL SETIONE

3 =

Fosaash

34

DOSSIER Elettroutensili

CIY. Puntiamo a una copertura ampia
per intercettare le diverse tipologie di
clientela e rispondere alle specifiche
esigenze di ciascun segmenta. | riven-
ditori specializzati continuano a rap-
presentare un canale particolarmente
importante e soddisfacente per noi, ma
stiamo ottenendo riscontri molto pesitivi
anche nel mondo della grande distri-
buzione specializzata, dove crescono
visibllitd e interesse verso il nostro mar-
chio.” Stefano Mattaini riferisce che
Makita lavora cercando un equilibrio
tra prossimita e visibilita: "Manteniamo
elevata l'attivita attraverso le rivendite
tradizienali, che rappresentano ancora
il riferimento locale per tutti | profes-
sionisti. In molti casi la rivendita auto-
rizzata & anche centro assistenza per
il territoric di appartenenza. Importante
attivitad anche con la GDO, che vede un
costante incremento delle vendite”

Infine, Fabrizio Pasini di Compa Tech,

Fabrizio Pasini,
Responsabile
Commerciale di
Compa Tech

offre un gquadro chiaro delle performan-
ce per canale: “Come posizionamento
prevalente in termini di fatturato, la GDS
& il nostro canale principale, a seguire
ferramenta, utensilerie, DIY e vendite
online tramite marketplace.”

E-commerce e marketplace sono
sempre piu un’opportunita

Anche se, dopo l'esplosione durante il
Covid, si & assestato su valori piU vicini
alla media, l'online continua a rappre-
sentare una leva importante nella vendi-
ta di elettroutensili. La sua accresciuta
importanza pone nuove sfide all'equili-
brio tra online e canali fisici. Secondo
Fabrizio Pasini di Compa Tech |a con-
vivenza tra canali digitali e rete fisica &
ormai consolidata: "E un canale ormai

Pferd Tools - /f sistema di lavoro RCK per applicazioni di smerigliatura, sbavatura e lavo-
razioni di precisione é composio da un'unitd di controllo RCK STG 10/800 che gestisce la
velocita def manipoli fornendo una potenza massima di 1.560 watt, mantenendo una velocita
costante anche sotto carico e da una gamma di impugnature leggere e a bassa vibrazione.

utilizzato da tutti e accettato anche dai
canali fisici tradizionali anche se si
ridimensionato dalla fine del periodo
Covid." Paolo Sassone di Pferd Tools,
apre con una lettura positiva dell'evolu-
zione digitale: "L'evoluzione del cana-
le e-commerce e dei marketplace nel
settore degli elettroutensili rappresenta
una significativa opportunita strategica
per Pferd, piuttosto che un rischio per
i canali fisici tradizionali. L'adozione di
una strategia multicanale sinergica &
fondamentale per coinvolgere e soddi-
sfare le esigenze dei consumatari mo-
derni.” Anche Alex Pavignani di Fervi

conferma il valore strategico del canale
online, quando gestito con coerenza:
“Per guante riguarda il canale onling,
i nostri prodotti sono presenti grazie
alla collaborazione con partner digitali
selezionati e rivenditori tradizionali che
operana anche attraverso i loro porta-
li e-commerce, La gestione di questo
canale awviene in modo strutturato e
controllato, con I'obiettivo di garantire
coerenza con il nostro modello di bu-
siness e valorizzare lintera filiera di-
stributiva. Consideriamo I'e-commerce
un‘opportunita strategica, a patto che
venga integrato in moda egquilibrato e

Fervi — Compatto, leggero e versatile l'avvitatore 3,6V (art. FB36CS3AS-15M) offre un'ampia
gamma di applicazioni grazie al set di 30 bit in dotazione. La coppia massima raggiunge i 3,5
Nm, con frizione regolabile su & livelli. Presenta: manico ruotabile, doppia luce LED, impugna-

tura soft grip, batteria da 1,5 Ah. Caricabatteria con attacco USB-C incluso.
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respansabile con i canali fisici tradi-
zionali.," Nel rispondere, Matteo Pie-
trobon di Milwaukee [talia, distingue
chiaramente tra e-commerce e mar-
ketplace: “L'e-commerce rappresenta
un'cppertunita per | nostri Rivenditori
Autorizzati, che possono affiancare alla
presenza fisica anche una vetrina digi-
tale per dialogare in mode piu efficace
con i propri clienti. Diverso il discorso
per i marketplace: Milwaukee ha scelto
di non fornire direttamente o indiretta-
mente guesti canall per tutelare il va-
lore del prodotto, evitare dinamiche di
svalutazione e mantenere alto il livello
di servizio.

La nostra strategia punta su una rete
selezionata di Rivenditori Autorizzati,
che offrono consulenza tecnica qualifi-
cata, estensione della garanzia e pro-
mozioni dedicate: elementi imprescin-
dibili per chi sceglie un elettroutensile
professionale." Simile l'approccio de-

scritto da Stefano
Mattaini:  “Makita
non & attiva diret-
tamente nel canale
e-commerce, ma
alcuni dei pid im-
portanti  rivenditori
hanno deciso di ai-
fiancare alla normale vendita a banco
anche la possibilita di proporre la ven-
dita attraverso il web. Oggettivamente,
se il prodotto & conosciuto, in alcuni
casi specifici il web puo rappresentare
una valida opportunita, anche econo-
mica per il rivenditore stesso.”

Andrea Zanin di Virutex si mostra ab-
bastanza critico e sottolinea i rischi le-
gati alla percezione del valore: e-com-
merce e markelplace "rappresentano
un’‘opportunita per abbassare la perce-
zione della qualita dei prodotti, e vale
per tutto e tutti, Dovrebbe invece esse-
re esattamente il contrario: un servizio

Valex - Trapano con percussione T950 é
equipaggiato con un motore da 950 W e ve-
locita variabile con preselezione del numero
di giri (0-300 giri/min, 0-48000 colpiimin). Re-
versibife. Il mandrino autoserrante in acciaio
(& 1,5-13 mm) consente un cambio rapido
della punta. Prowvisto di asta finecorsa, Ca-
pacita oi foratura: @ 13 mm su metallo & mu-
ratura, @ 25 mm su legno.

Formazione dei rivenditori e comunicazione all’utilizzatore:

Puntiamo sulla formazione forze vendite clienti.
Fabrizio Pasini, Responsabile Commerciale di Compa
Tech

Dedichiamo un grande impegno nella giusta formazione
dei nostri clienti. Per guesta ragione, organizziamo sessioni
formative dedicate al personale del rivenditori e affianca-
menti presso i loro clienti. Un ruolo centrale & svolto dai
nostri VAN dimostrativi, costantemente in tour presso i punti
vendita e le sedi dei clienti per offrire formazione sul campo,
dimaostrazioni pratiche e aggiornamenti sui nuovi prodotti.
Alex Pavignani Product Manager Fervi

L'azienda & sempre attiva nella comunicazione con tutti i
principali mezzi, social @ magazine, ma soprattutto con un
team di tecnici dimostratori attivi tutti | giorni su tutto il ter-
ritorio.

Stefano Mattaini, Responsabile Advertising Makita

Produciamo regolarmente video tutorial disponibili sul
nostro sito web e canale YouTube che offrono istruzioni
dettagliate sulluso corretto degli utensili, migliorando la

gli strumenti messi in campo

formazicne e la sicurezza degli operatori. Forniamo ai no-
stri partner commerciali materiali promozienali, espositori
e supperto per eventi in-store, facilitando la presentazione
dei nuovi prodotti e miglicrando 'esperienza d'acquisto dei
clienti.

Paolo Sassone, General Manager Pferd Tools

La formazione & uno dei pilastri della strategia Milwaukee.,
Nel 2024 abbiamo realizzato 145 giornate di training tecni-
co in tutta Italia, formando oltre 1.200 partecipanti, tra cui
anche operatori specializzati come Vigili del Fuoco e Forze
dell'Ordine. A supporto dei rivenditori e degli utenti finali,
organizziamo corsi in aula e in campo, integrati da materiali
digitali, video tutorial e dimostrazioni live. || nostro obiettivo
& farnire strumenti innovativi e anche le competenze per
sfruttarne al massimo il potenziale.

Matteo Pietrobon, Product Manager
Milwaukee ltalia

Elettroutensili

Abbiniamo il contatto diretto con demo e video (QRcode)
presenti sul catalogo, sul sito.
Andrea Zanin, Titolare di Virutex

P.15



Ferramenta 2000 Har

» 1 maggio 2025

PAESE :ltalia
PAGINE :29

SUPERFICIE :180 %

PERIODICITA :Bimestrale[ [

M‘DOSSIER Cleigatenl

38

Compa Tech -~ Ecco alcune caratteristiche della troncatrice Silver-Green Mod. 250 Evolution: lama 250mm. Z.60; capacita di taglio mm.
150x70h.; potenza 1600 W.; piano superiore in alluminio pressofuso cm.40 x 30 con 3 punti di bloccaggio; interruttore unico dotato di bobina
di sgancio per evitare riavvio accidentale.

di solito lo si paga... sul marketplace
pare dino.”

Lancio prodotti e strategie di comu-
nicazione: tra digital, demo ed espe-
rienza diretta

La promozione dei nuovi prodotti si
basa su una strategia comunicativa
multicanale e ben calibrata. Dalle atti-
vita digitali al contatto diretto nel punti
vendita, passando per demo ed eventi
fieristici, sono tanti gli strumenti con cui
le aziende puntano a coinvolgere | pro-
fessionisti.

Matteo Pietrobon
particolarmente efficace I'esperienza
diretta sul campo: "Per  Milwaukee
il modo migliore per comunicare ['in-

individua come

Virutex - Realizzafo in collaborazione con
Rehau Peb Zero Line Tecnologia ZeroLine,
indicato per nastri fino a 3 mm di spessore in
PVC e ABS con coestrusione o postlavorati
con strato attivo. La tecnologia ad aria calda
fonde it bordo al pannello, fornendo una
finitura perfetta su superfici dritte, tonde,
sagomate e inclinate pannelli.

novazione e farla toccare con mano.
Durante i lanci, privilegiamo attivita pra-
tiche sul campo che permettono di te-
stare | prodotti in condizioni d'uso reali
e interagire con i nostri tecnici. Accanto
a guesto, utilizziamo strumenti digitali
come social media, video, e campagne
online targettizzate per raggiungere
rapidamente i professionisti. Nei punti
vendita autorizzati, valorizziamo i lanci
con espositori dedicati e personale for-

mato per offrire una consulenza appro-
fondita e concreta.”

Integra approccio esperienziale e stru-
menti digitali anche I'approceio descrit-
to da Paolo Sassone di Pferd Tools:
“Adotliamo una strategia multicanale
per promuovere il lancio del nuovi elet-
troutensili, combinando eventi fieristici,
dimostrazioni pratiche, contenuti digi-
tali e collaborazioni con partner spe-
cializzati. Questo approccio integrato
mira a coinvolgere sia i rivenditori sia
gli utilizzatori finali, offrendo un'espe-
rienza completa e informativa. Parte-
cipiamo regolarmente a fiere di settore
dove presentiamo le ultime innovazioni
attraverso stand interattivi. |l nostro fur-
gone attrezzato & un veicolo itinerante
progettato per portare direttamente ai
clienti e agli operatori del settore la pos-
sibilita di testare e conoscere da vicino
i nostri prodotti, dimostrando I'impegno
dell'azienda nel fornire supporto tecni-
co e soluzioni su misura per le esigenze
di lavorazione dei materiali."

Anche Fervi, come spiega Alex Pavi-
gnani, punta su un mix ben strutiurato
di attivita online e fisiche: "L'introduzio-
ne sul mercato di ogni nuovo prodotto
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Stefano Mattaini,
Responsabile
Advertising Makita

viene accompagnata da un piano di
comunicazione strutturato, che integra
strumenti online e offline. Utilizziamo
canali social, advertising, materiali in-
formativi, video, cataloghi, brochure e
il sito web. A queste attivita si affian-
cano momenti di incontro diretto con
dimostrativi e

i clienti, come evenli

giornate dedicale alla prova prodotto

presso | punti vendita, per permellere
di toccare con mano le nuove soluzio-
ni e comprenderne al meglio le poten-
zialita." Il contatto diretto con clienti e
partner, affiancato da strumenti digitali
€ comunicazione personalizzata sono
alla base della strategia di Virutex.
Andrea Zanin, spiega infatti: "Usiamo
i social per l'immediatezza, l'informa-
zione diretta a mezzo email e telefonata
ed ovviamente tutti gli open house e le
attivita d'incontro diretto.” Makita usa in
modo integrato media di settore, social
e materiali punto vendita- "La comuni-
cazione” dichiara Stefano Mattaini, "é
sempre importante per rappresentare
l'identita del brand. | principali magazi-
ne di settore cosi come i social network

rappresentanc i mezzi principali di di-
vulgazione tecnica sui prodotti, Un'altra
forma di comunicazione che sta pren-
dendo sempre piu spazio € la diffusio-
ne dei video di utilizzo che avviene an-
che attraverso la pubblicazione di link
QR-code sulle cartoline prodotto pre-
senti nei punti vendita. Makita investe
anche in partecipazioni ad importanti
fiere nazionali del mercato cleaning, re-
scue e garden per far conoscere tutte
le novita di prodotto di questi settori del
mercato.”

Chiude il guadro Fabrizio Pasini di
Compa Tech, che sintetizza 'approc-
cio promozionale dell'azienda in quat-
tro strumenti chiave: "Mailing mirati,
influencer, social, video.”
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Ad Autopromotec, FERVI presenta la nuova gamma di chiavi dinamometriche
progettate per garantire precisione e affidabilitd. Disponibili nelle linee Silver,
Black e Blue, coprono range de 5 @ 300 Nm, con materiali di gualitd e impu-
gnature ergonomiche. Lesperienza dell'azienda emiliana nel settore automo-
tive & rafforzata dalla collaborazione tecnica con | team Superbike Aruba.it
Racing-Ducati e Go Eleven. FERV] propone anche un’ampia gamma di seluzioni
per professionist: presse, trapani, arredi da officing, e la sabbiatrice a pressio-
ne con doppio aspiratore [Art. 0B05), dotata di serbatoio da 22 litri e sistema
di raccolta polveri fino a8 5 micron, con cabina di lavaro illuminata e capacita

fino 8 150 kg.
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Nuova gamma di chiavi ometriche FERVI

La gamma di chiavi dinamometriche
FERVI si rinnova con 12 nuovi modelli
dal design personalizzato e un range di
soluzioni che consentono un'ampia va-
rietd di utilizzo, dal fai-da-re alle appli-
cazioni professionali ad alto standard.
FERV] ha ampliato la propria offerta
di chiavi dinamometriche. Progettata
per garantire la massima precisione e
affidabilitd, questa gamma rappresenta
la soluzi ideale per professionisti e
appassionati che richiedono strumenti
performanti e di alta qualita.

Gragie a design ergonomico, materiali
di prima scelta e una tecnologia avan-
zata, le nuove chiavi dinamomerriche
FERVI assicurano un serraggio sicuro e
contreflato in ogni sitnazione. La gam-
ma, composta da tre linee, si distingue
per la sua versatilith, offrendo 12 mo-
delli adati a diverse esigenze, dalie
applicazioni piu leggere fino agli inter-
venti che richiedono coppie elevarte.

La linea Silver (0774-) & la scelta per-
ferta per chi cerca un equilibrio tra affi-
dabilita & semplicita d'uso. Con un desi-
£N ergs ico e lettura incr 1
queste chiavi garantiscono un controllo
ottimale della coppia anche negli spa-
i pill ristrett, Ideali per le operazioni
di serraggio comuni nelle applicazio-
ni professionali e del fai-da-te; queste
chiavi montano attacchi universali nei
formati 3/8" e 1/2" e hanno una capa-
citd che va da un minimo di 19 a un
massimo di 210 Nm.

Progewtata per gli specialisti che ne-
cessitano di massima precisione e pre-
stazioni elevate, la linea Blue (0778-)
offre ergonomia avanzata, materiali di
alta qualita e una regolazione intuitiva,
Ergonomiche e compatte, queste chiavi
sono dotare di doppia finestra di lertura
che facilita M'impostazione chiara della

SCOPRI LA NUOVA GAMMA
DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

'er || serraggio presiso di bullond, dadi e hissagyi critici,
{2 gamma pil completa sul marcato
progelials per ogni #sigenza di lavoro,

-

BLUE LINE
BLACK LINE
SILVER LINE

CFERVI

coppia € hanno una tolleranza di + 3%.
1 modelli di questa linea hanno capaci-
ta che vanno da 5 a 300 Nm.

La linea Black (0779-) & pensata per i

In generale, le caratteristiche comuni
alle we linee della nuova gamma di
chiavi dinamometriche FERVI sono:

+ Alta precisione con una tolleranza

+ Possibilita di personalizzazione per
utilizzi specifici

Questa nuova gamma arricchisce 'ampia

offerta di Fervi dedicata ai professionisti

professionisti che necessitano di stru-
menti robusti & performanti. Con una
precisione di 3% e una costruzione

di £3% per garantire serraggi im-  dell'automotive, un settore in cui l'azien-
peceabili da vanta una consolidata esperienza.
Ergonomia avanzata con impu- La collaborazione con i ream della Su-
resistente, queste chiavi dinamome- gnature studiate per il massimo  perbike, di cui FERVI & sponsor tecnico
triche sono ideali per urilizzi intensivi comfort e riduzione dell'affarica- da anni, rafforza ulteriormente il know-
e grazie alla finitura anedizzata sono mento how aziendale, permettendo di sviluppa-
resistenti all'usura. La capacita di que- Regolazione intuitiva grazie a un  re soluzioni all'altezza delle competizio-
sta linea varia da 5 a 300 Nm, mentre selentore di coppia a scorrimento  ni pill esigenti.

il selettore di coppia a scorrimento a rapido

molla consente una regolazione rapida Materiali resistenti e durevoli per
¢ senza sforzo. prestazioni costanti nel tempo

Per maggiori informazioni
wwwfervi.com
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FERVI presenta un nuovo avvitatore

% ilgiornaledellaftermarket.it/news/fervi-presenta-un-nuovo-avvitatore

Redazione 6 maggio 2025

E arrivato il nuovo awvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi
cerca uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualita
e alle prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo
nuovo modello € l'ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te piu creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori,
I'avvitatore offre due modalita di utilizzo — foratura e avvitatura — e una frizione
variabile per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce
frontale integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in
spazi bui o poco illuminati, mentre I'impugnatura soft grip assicura una presa salda e
confortevole, anche dopo un utilizzo prolungato. || manico ruotabile aggiunge
ulteriore versatilita, rendendo lo strumento ancora pit comodo nelle situazioni meno
accessibili. Ultima, ma non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED
posto sul fondo del manico.

Alimentato da una batteria da 3,6V con capacita di 1,5 Ah, I'avvitatore si ricarica
comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e puo raggiungere una velocita a vuoto
di 200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da
¥4", che lo rende compatibile con una vasta gamma di accessori, I'avvitatore viene
fornito con un set da 30 bit, confermandosi cosi uno strumento versatile e completo
per ogni esigenza.
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Nuovo avviatore FERVI. compatto,
versatile e pronto all’azione!

7 Maggio 2025
Tempo di lettura: 1 minuto

E arrivato il nuovo avvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi cerca
uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualita e alle
prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo nuovo
modello e l'ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te piu creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori,
l'avvitatore offre due modalita di utilizzo — foratura e avvitatura — e una frizione variabile
per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce frontale
integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in spazi bui o
poco illuminati, mentre I'impugnatura soft grip assicura una presa salda e confortevole,
anche dopo un utilizzo prolungato. Il manico ruotabile aggiunge ulteriore versatilita,
rendendo lo strumento ancora pit comodo nelle situazioni meno accessibili. Ultima, ma
non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED posto sul fondo del manico.

Alimentato da una batteria da 3,6V con capacita di 1,5 Ah, l'avvitatore si ricarica
comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e pu0 raggiungere una velocita a vuoto di
200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da ¥4", che

lo rende compatibile con una vasta gamma di accessori, I'avvitatore viene fornito con un
set da 30 bit, confermandosi cosi uno strumento versatile e completo per ogni esigenza.
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Imprese, il ‘Benessere organizzativo’
aumenta la produzione

s Ikl -
Lavoro & Economiaby Francesco Fravolini09/05/202528/04/202533

E il programma di wellbeing aziendale introdotto da FERVI Group. Il benessere dei
dipendenti di un’impresa permette di instaurare un clima organizzativo e propositivo

Imprese: il ‘Benessere collettivo’ aumenta la produzione. E questo valore aggiunto si
ottiene quando il benessere dei dipendenti di un'impresa permette di instaurare un clima
organizzativo e propositivo, a beneficio della produzione. E del tutto evidente che il
lavoratore sereno diventa maggiormente produttivo e motivato perché libero dalle
preoccupazioni. La conseguenza é facile da immaginare: incrementare il benessere dei
dipendenti significa garantire un aumento della produzione, senza dimenticare di
promuovere quel clima stimolante, inclusivo e rispettoso delle esigenze dei lavoratori. A
essere determinato nel promuovere all'interno dell’azienda quello che potremmo definire
‘Benessere organizzativo’ € il programma di wellbeing aziendale introdotto da FERVI
Group. Scendiamo nel dettaglio per conoscere le diverse sfaccettature di questo
programma sociale ed economico, decisamente interessante per gli imprenditori.

‘Benessere organizzativo’

Affronta alcuni argomenti per rispondere alle nuove esigenze della vita in costante
cambiamento sociale. Ecco alcune tematiche. Favorire e accompagnare la scelta
genitoriale con azioni concrete che comprendono, oltre a un riconoscimento di 2.000
euro per i neogenitori, anche la possibilita di house working e orari di lavoro flessibili, al
fine di bilanciare le esigenze professionali con quelle di vita familiare. Garantire incentivi
anche per i neo papa che avranno a disposizione un bonus di 10 giorni aggiuntivi di
congedo parentale retribuito, per dedicarsi attivamente alla cura dei propri figli, senza
preoccupazioni finanziarie. L'iniziativa punta a promuovere la parita di genere e a
migliorare la soddisfazione e I'impegno dei dipendenti diventati neogenitori.

Politiche aziendali e welfare

Da questi argomenti basilari che sostengono la genitorialita dei dipendenti, sia donne sia
uomini, nascono le politiche di benessere aziendale di FERVI Group, le quali
comprendono anche incentivi finanziari per il conseguimento di titolo di studio, in linea
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con obiettivi 4 e 10 del’Agenda ONU 2030. Questi bonus sono riservati ai dipendenti
che decidono di perfezionare la propria formazione, conseguendo nuove qualifiche
professionali 0 accademiche. «Nell'azienda i dipendenti — afferma Guido Greco,
Amministratore Delegato FERVI Group — rappresentano un asset fondamentale, che
poniamo al centro della governance aziendale. In un contesto economico e sociale che
sta profondamente cambiando, diventa sempre pit importante per le imprese riuscire a
valorizzare le proprie risorse umane, attraverso politiche tese a incrementare il loro
benessere e I'equilibrio lavoro-famiglia. Con il nostro programma Benessere
organizzativo puntiamo a migliorare la soddisfazione, la serenita e le performance dei
nostri collaboratori, ma anche I'employer branding, essenziale per attrarre e trattenere i
migliori talenti. Il wellbeing dei nostri dipendenti &€ fondamentale non solo per la loro
serenita, ma anche per il successo collettivo dell'azienda. Contribuisce a migliorare la
produttivita, riduce I'assenteismo e favorisce un clima lavorativo piu tranquillo, positivo e
collaborativo. Lavoriamo per creare un ambiente dove ogni persona si senta valorizzata,
adeguatamente supportata e motivata a dare il meglio di sé, contribuendo cosi al nostro
obiettivo comune di crescita e successo sostenibilex.

Francesco Fravolini
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FERVI presenta un nuovo avvitatore:
compatto, versatile e pronto all’azione!

12/05/2025 FERVI amplia la gamma di elettroutensili con un nuovo mini-avvitatore da
3,6V che unisce multifunzionalita e praticita di utilizzo per affiancare professionisti e
appassionati del fai-da-te nelle proprie attivita.

E arrivato il nuovo avvitatore di FERVI (art. FB36CS3AS-15M), pensato per chi cerca
uno strumento pratico, affidabile e facile da usare, senza rinunciare alla qualita e alle
prestazioni. Leggero e maneggevole, con un peso di appena 420 g, questo nuovo
modello & 'ideale per i piccoli lavori domestici e per il fai-da-te piu creativo.

Dotato di mandrino autolock che permette un cambio rapido e sicuro degli accessori,
l'avvitatore offre due modalita di utilizzo — foratura e avvitatura — e una frizione variabile
per adattarsi a diversi tipi di materiali e lavorazioni. La presenza della luce frontale
integrata consente inoltre di operare con precisione e sicurezza anche in spazi bui o
poco illuminati, mentre I'impugnatura soft grip assicura una presa salda e confortevole,
anche dopo un utilizzo prolungato. Il manico ruotabile aggiunge ulteriore versatilita,
rendendo lo strumento ancora pit comodo nelle situazioni meno accessibili. Ultima, ma
non di minore importanza, la funzione torcia grazie al LED posto sul fondo del manico.

Alimentato da una batteria da 3,6V con capacita di 1,5 Ah, l'avvitatore si ricarica
comodamente tramite USB-C in circa tre ore, e pu0 raggiungere una velocita a vuoto di
200 giri al minuto e una coppia massima di 3 Nm. Dotato di un attacco rapido da ¥4”, che
lo rende compatibile con una vasta gamma di accessori, I'avvitatore viene fornito con un
set da 30 bit, confermandosi cosi uno strumento versatile e completo per ogni esigenza.
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Ecco Sport Education
Al centro di via Valeriani
i bimbi imparano i valori

Non solo tennis per i giovanissimi atleti che partecipano al progetto
leri la festa per la fine delle attivita dell’anno con I'Olympic & partner day

di Alice Pavarotti

Lo sport come strumento di educazio-
ne e crescita: e attorno a questa visio-
ne che ruota Sport Education, un mo-
dello di societd no-profit con il suo
cuore pulsante nel Centro Sportivo di
via Valeriani 21, proprio accanto alla
storica Virtus Tennis. Fondata dagli
imprenditori Andrea Mantellini e Simo-
ne Fiocchi, Sport Education punta ad
avvicinare allo sport - e ai suoi valori -
tutti i bambini, offrendo borse di stu-
dio a chi dimostra passicne e determi-
nazione, ma non ha le risorse econo-
miche per praticarlo. Il progetto si arti-
cola su due pilastri: il Gymnasium, de-
dicato ai bambini dai 3 agli 8 anni,
con un percorso multidisciplinare di
avviamento allo sport, e la Tennis Aca-
demy, ambiente d'eccellenza per il
tennis agonistico, in un luogo da sem-
pre votato a questa disciplina.

leri si e celebrata la fine dell’anno con
I'Olympic & Partner Day: nel pomerig-
gio i bambini si sono cimentati in pro-
ve ispirate alle discipline praticate du-
rante I'anno. A seguire, un momento
speciale per ringraziare i partner e ce-
lebrare i risultati raggiunti: «E un perio-
do estremamente positivo per lo
sport, sia a livello nazionale che loca-
le, e siamo fiduciosi che da Sport Edu-
cation, con i suoi oltre 500 atleti,
emergera presto una figura di grande

valore umano e sportivo. Vogliamo co-
struire un percorso pluriennale con i
ragazzi, accompagnandoli passo do-
po passo. Per questo, ringraziamo tut-
ti i partner e lo staff per la passione e
I'entusiasmon», dichiarano Mantellini e
Fiocchi. Un progetto che, in soli quat-
tro anni, ha gia raggiunto traguardi im-
portanti, con numeri in costante cre-
scita: solo nel 2024 si contano oltre
100 iscritti al Gymnasium, piu di 160
atleti nei programmi della Tennis Aca-
demy, 200 presenze ai Summer
Camp multisport e 200 adulti coinvol-
ti nei programmi dedicati, oltre a nu-
merose borse di studio erogate.
L'evento & stato I'occasione per ag-
giornare i partner sui risultati ottenuti:
dalla Banca di Bologna, main partner,
presente con il direttore generale Al-
berto Ferrari, che commenta: «Possia-
mo dire di aver contribuito alla nasci-
ta di questa realta cosi legata ai giova-
ni e all'inclusione, valori che condivi-
diamo da sempre», a Ilconsulting, Pelli-
coni, Penskecars, Poggipollini, Wiirth,
Howden, Head, Donki, Fervi Group,
Confcommercio, Segafredo Zanetti,
Gvs, Umberto Cesari, Technogym e
Bologna FC 1909, per cui era presen-
te dall’ad Claudio Fenucci.
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La festa per la fine dell’anno di Sport Education al centro sportivo di via Valeriani
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Comunicato Stampa PUBBLICAZIONE DEL VERBALE DELL'ASSEMBLEA ORDINARIA
DEGLI AZIONISTI DEL 29 APRILE 2025

Vignola (MO), 28 maggio 2025 - Fervi S.p.A. ("Fervi" o la "Societa"), societa quotata all'
Euronext Growth Milan rende noto che il verbale dell'’Assemblea degli Azionisti del 29
aprile 2025 unitamente al rendiconto sintetico delle votazioni & a disposizione del
pubblico presso la sede legale, sul sito internet della Societa all'indirizzo

https://www.fervi.com nella sezione Investors/Assemblea degli Azionisti e sul sito
internet di Borsa Italiana https://www.borsaitaliana.it.

Il presente Comunicato & disponibile sul sito della Societa https://www.fervi.com nella
sezione Investors e al seguente indirizzo https://www.emarketstorage.com.

*k %k

Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l., Vogel Germany GMBH & CO KG e Qingdao Fervi International Trading Co. Ltd e
attivo nel settore della fornitura di attrezzature professionali principalmente per I'officina
meccanica, l'officina auto, la falegnameria, il cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato
cosiddetto «kMRO» (Maintenance, Repair and Operations), ossia fornitura di attrezzature
al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo
copre poi anche il segmento di mercato "Do it yourself", o DIY, vale a dire il mercato dei
prodotti per il fai-da-te in ambito casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale
soggetti che utilizzano gli utensili Fervi a fini non professionali.

Per maggiori informazioni:

Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com
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MIT SIM SPA - Euronext Growth Advisor - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02
87399069 -Francesca Martino - Francesca.martino@mitsim.it MIT SIM SPA - Specialist -
C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02 87399069 - Andrea Scarsi -
Trading-desk@mitsim.it

Fervi S.p.A.

Via del Commercio, 81 41058 Vignola (MO)

+39 059 767172

pag. 1 of 1

info@fervi.comhttps://www.fervi.com

Disclaimer

Fervi S.p.A. ha pubblicato questo contenuto il 28 maggio 2025, ed & responsabile delle
informazioni in esso contenute. Distribuito da , senza apportare modifiche o alterazioni, il
28 maggio 2025 alle 10:29 UTC.
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